
밸류프라이스는
사업 계획서
회사 소개서
그리고 기회를 만듭니다

M a k e y o u r C o m p a n y A l i v e
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제공해 드리는 파일은
2022년 재도전패키지(창업진흥원) 합격 자료를 포함한
한글 파일 4개입니다.

저희 회사에서 직접 준비하고
발표한 자료들이라 저작권 문제가 없습니다.
다만, 무단 배포는 금지되오니
참고용으로 활용해 주시면 됩니다.



무엇을 주시나요?

현재 2022년재도전패키지
(창업진흥원정부지원사업)에
선정되어사업을운영하고있습니다.
합격자료를보시고왜합격했는지를
확인해보세요.

1.지원당시 :법인사업자

과제내용 : AI 기반의영상콘텐츠제작

소프트웨어및플랫폼

선정금액 : 7,000만원 (6,000만원+성장촉진

지원1,000만원)

선장사업: 2022년재도전창업패키지

(창업진흥원)

제공내용 :한글자료

4.지원당시 :법인사업자

과제내용 : Smart-phone app  Controlled injector

선정금액 : 7,000만원

선장사업: 2017년 창업선도대학 (창업진흥원

제공내용 :한글자료

3.지원당시 :예비창업자

과제내용 :근적외선친환경아토피예방LED 제습기

선정금액 : 8,000만원

선장사업: 2018년기술혁신형창업기업 (창업진흥원)

제공내용 :한글자료

2.지원당시 :예비창업자

과제내용 :개인맞춤주스테라피프로그램

설계및배달서비스

선정금액 : 4,500만원

선장사업: 2019년 창업선도대학 (창업진흥원

제공내용 :한글자료



무엇을 만드나요?

우리는글을만듭니다.
글은구조에서시작됩니다.
그리고구조는 목적에서시작됩니다.
우리는왜이것을만드는가에집중합니다.
그래서누구보다 잘만듭니다.

핵심사항

너무자주 연락드려도귀찮아하지마세요.

시간과비용이들어가면모두원하는결과가있어야
합니다.

그래서우리는 결과물을고민하고과정을 확인합니다.

저희는 왜이것을만드는지에집중합니다.

여러분의의도를명확히전달하는방법을고민합니다.

그래서당신만의 글을만듭니다.



글은 무엇인가요?

글은 사용목적에따라
회사소개서, 투자제안서
그리고입찰 및지원사업에필요한
한글과워드의사업계획서까지

핵심사항

그게어떻게가능해?라고궁금해하실수있습니다.

글은사용하는목적에따라서구성과형태를달리하지만

본질은설득의과정입니다.저희는그설득을잘합니다.

벌써 3번의창업을하고있는전문가가그설득을함께
합니다.

아참,저희는투자유치, M&A, 지원사업합격의경험이

다수있습니다



기준이 무엇인가요?

사업계획서는 15페이지기준입니다.
Summary 및파일원본을제공합니다.

핵심사항

더긴호흡의글도당연히가능합니다.

모든금액은부가세별도금액입니다.세금은
중요하니까요.

계약서날인및입금이후에일을시작합니다.

모든프로젝트는 50%선금작업종료후 50%잔금으로
구성됩니다.

인쇄,배송등이필요할경우에도추가비용이발생합니다.



얼마나 걸리나요?

일정은영업일기준 10일이내
즉 2주이내입니다.

핵심사항

급하게진행되어야할경우추가비용등의협의가
필요합니다.

진행일정에따라저희도다른고객분들과협의를해야
해서요.

첫미팅후 1주일이내에계약을진행합니다.

계약이진행되면빛의속도로프로젝트에돌입합니다.

저희는가급적주말에일하지않습니다.

또한,퇴근이후의삶도존중하므로야근을하지않습니다.



진행 과정은 어떻게
되나요?

과정은보통 5단계로이루어집니다.
기본채널은카카오톡과메일이지만
슬랙과노션, 잔디등도원하실경우
사용합니다.

진행과정

1 . 사전미팅을 통한
진행여부 검토

내부 역량에한계가있다면
프로젝트를거절하고

있습니다.

2 . 계약 진행 및
일정 안내

대면계약혹은모두싸인등의
전자계약도가능합니다.

3 . 문서
구조화

제안서도구조가핵심입니다.
특성에맞는구조화를합니다.

4 .소개서
작성

본격적인업무를진행합니다.
방향성에대한논의를

계속합니다.

5 . 수정 및 최종본
전달

3회까지수정하며원본을
포함한

최종본을 드립니다.

6 . 잔금 정산
계산서 발행

최종비용처리를합니다.
세금계산서를발행합니다.



고객사는 어떻게 되나요?

주로 초기스타트업과일했습니다.
약 130건의작업을진행했고
크고작은성과물이있습니다.
당연히미팅때확인해보실수있습니다.

포트폴리오

뷰티브랜드N사브랜딩영상제작,건강기능식품D사제품영상제작,
오픈마켓l사브랜딩영상제작, 입점제품 바이럴영상제작,
J방송사프로그램제작참여, K방송사프로그램제작참여.

마스크유통기업 I사라이브커머스진행,한국기술협회H사행사촬영,
화장품유통 C사행사촬영,국내유통대기업 L사 신년행사촬영.

D2C 유통기업 S사번개장터에사업부매각,미디어커머스 I사시드투자유치
중장비매칭플랫폼D사,시드투자유치, D2C 유통기업 S사 시리즈A 투자유치
중고거래플랫폼 S사시드투자유치.

재소자창업교육 B사예비창업패키지선정,아토피 LED 제습기C사기술혁신형
창업기업선정,반려동물브랜드D사 기술창업스카우터선정,
개인맞춤주스테라피 E사 창업선도대학선정,
중고거래플랫폼 S사투자연계형R&D선정.



연락은
010-6226-8698로
문자나 전화주세요
카카오톡도 좋습니다

M a k e y o u r C o m p a n y A l i v e

대표 개인 번호입니다.
이게 가장 빠른 답변일 거에요!
1시간 내 답장은 못 드려도 3시간 내에는 답장 드리고 있습니다.

그래도 잘 때는 연락 못 받을 수 있습니다.
푹 자야 힘내서 다음날 일하죠.

ⓒ 2025. Value Price Corporation All Rights Reserved.
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년 재도전성공패키지2022「 」
일반형 청년( ) 재창업자 수정사업계획서

□ 일반현황

제품 서비스 명( ) 그라운드 기반의 영상 콘텐츠 제작 소프트웨어 및 플랫폼 : AI 

신청자 성명 - 생년월일 - 성별 -

기업명 - 사업장 소재지 서울

개업연월일
회사성립연월일( ) 2022. 01. 06 사업자구분

해당항목 ( )☑ 예비□ 개인□ 법인■ 

기술분야 정보통신·

사업비 
구성계획(
백만원)

정부지원금 백만원45 총 사업비의 이하( 75% )

대응
자금

현금 백만원3 총 사업비의 이상( 5% )

현물 백만원 총 사업비의 이하12 ( 20% )

합계 백만원60

팀 구성 대표자 제외 공동대표 포함( , )
순번 직급 성명 담당업무 주요경력 비고

1 팀원 - - - 팀원

2 팀원 - - - 팀원

□ 제품 서비스 개요 · 요약( )

제품
서비스( )
소개

상세 페이지 없이 1. 초 내외의 영상으로 이루어져 있는 콘텐츠 커머스 플랫폼100  

이를 2. 기반의 영상으로 제작할AI 수 있는 소프트웨어 

- 현재 명 규모의 스토어팜 모임 운영 중1,090 이며 이를 통해 초기 고객 조사 , 

실시 상세 페이지 비용의 문제 라이브커머스 영상이 활용되지 않는 문제를 해결  -> ->

라이브 커머스와 영상이 대세로 자리 잡고 있는 상황에서 - 현재 영상을 기반으로

물건을 사고팔 수 있는 플랫폼이 부재   

제품
서비스( ) 
차별성

1. 현재 프로토타입 개발 중이며 공급자를 확보하기 위해 수작업으로 판매 영상을, 

편집하고 있으며    콘텐츠 커머스 플랫폼 개발 영상 기반 소프트웨어 순으로 진행->

수요자 및 공급자 측면에서의 차별점2. 

수요자 측면 - : 인 콘텐츠와 짧은1  영상을 핵심으로 한 플랫폼에 익숙함
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핵심만 상세 페이지와 같은  텍스트가 아닌 영상으로 볼 수 있는 서비스가 필요함

- 공급자 측면 높은 비용으로 제작된 라이브 커머스는 일부 광고 효과를 제외하고: 

낮은 전환율로 인해 물건 판매를 위해 사용할 수 없음  

국내외 ·
목표시장

라이브 커머스 전체 시장 규모 는 약 조 원으로 예상되지만 이중 유효 시장- (TAM) 8

은 음식 및 식품과 관련된 약 조 원의 시장임 (SAM) 1.8

- 가장 핵심인 목표 시장 은 농식품만을 대상으로 한 약 억(SOM) 537 원으로 추산 

이미지 앱 및 서비스 예상 이미지< > 촬영 및 편집을 위한 당사 장비< >

현재 편집 방식< > 예상 편집 방식< >
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문제인식1. (Problem)

폐업기업 사업 개요1-1. 

 - 
 

셀폰 중고폰 거래 중개 플랫폼: ◦ 

개인정보로 인해 비공개  - 

폐업 실패 원인 및 개선방향1-2. ( )
폐업 원인 수익화에 실패하면 그것은 사업 놀이일 뿐이다: ◦ 

개인정보로 인해 비공개  - 

재창업 배경1-3. 
재창업 배경◦ 

개인정보로 인해 비공개  - 
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제품 서비스의 개발동기1-4. ·
커머스 판매를 위한 상세 페이지 비용은 과도하며 이는 커머스 판매자의 공동된 고충 - , 

라이브 커머스는 일회성 이벤트로 끝나고 있으며 이를 다시 활용할 영상 제작 서비스와 - , 

플랫폼이 부재한 상황임    

커머스 회사 재직 상세 페이지 비용과 시간의 과도함: ◦ 

커머스 회사에 재직하며 느꼈던 가장 큰 문제는   - , 물건 판매를 위한 상세 페이지 제작

상세 페이지는   - 물건을 판매하는 오픈마켓과 채널별로 각기 상이하게 만들어야 해 

물건 하나 당 개 이상의 상세 페이지가 필요하며 이는 비용과 시간에 직결됨    10 , 

내부에 디자이너가 있는 경우가 아니라면   - 상세 페이지 당 만 원이 필요하며 또한13.7 ,  

    제작 형태에 따라 제품 기획부터 촬영이 필요할 경우 금액이 오르며 시간 또한 소요

이는 커머스를 운영하는 판매자의 공통된 고충  - , 현재 명 규모의 스토어팜 판매자1,090  

    모임 운영 중

그림 상세 페이지 평균 제작비용 및 판매자의 고충< > 

이를 해결하기 위해 다양한 제작 툴이 있지만 별도의 비용이 필요하며 사용법 역시   - , 

간단하지가 않음    

콘텐츠 회사 재직 라이브 커머스의 문제: ◦ 

상세 페이지외에 커머스 회사 매출 증대의 방법으로 라이브 커머스를 활용해 진행했지만  - ,

    라이브 커머스는 회 방송 후 해당 영상을 재 가공하거나 사용할 수 없음1

여러 라이브 커머스 플랫폼에서 방송 다시 보기를 제공하지만 다시 보기를 통한 구매   - 

전환율은 미비하거나 없는 수준임 이는 라이브 커머스의 태생적 한계    , 

라이브 커머스 시장은 지속적으로 증가하고 있고 영상의 경우 상세 페이지와 다르게  - , 

    플랫폼 별로 상이하지 않고 하나의 영상을 계속 활용할 수 있음

  - 커머스 시장이 라이브 커머스로 대변되는 영상 중심으로 발전하는 가운데 라이브 커머스

    영상들이 사장되지 않고 계속 활용되게 만들 제작 소프트웨어와 플랫폼이 필요함
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그림 커머스 시장의 발전 방향< > 

제품 서비스의 목적1-5. ‧ 필요성( )

수요자 고객 커머스의 핵심 사항만 빠르게 보고 싶은 소비자: ◦ 

모바일 및 비대면 환경이 지속됨에 따라   - 대 모두 텍스트보다 짧은 영상 콘텐츠10~30 를

선호함 짧은 영상 콘텐츠는 단순히 시청뿐 아니라 구매 트렌드로도 자리 잡고 있음    , 

짧은 영상 콘텐츠의 확산으로   - 검색도 유튜브를 통하고 구매는 인스타를 통하는 등의

소비 행태가 지속됨    

이런 트렌드는 라이브 커머스에서도 마찬가지로 자리 잡아  - , 년 이후 홈쇼핑보다 우세2022

    할 것이라고 전망하고 있음 근소하게 우세 압도 및 잠식 출처 미디, 38.4%, 19.5% ( : DMC 

어 디지털 마케팅 트렌드 전망    , 2022 ) 

그림 콘텐츠 영향력 및 선호 형태< > 

또한 대는 광고보다 인 방송 콘텐츠의 영향을 많이   - , 10~20 1 향후에는 인 콘텐츠와 짧은1  

    영상을 핵심으로 한 플랫폼 및 라이브 커머스가 대세가 될 예정

이를 위해선 홈 쇼핑 형태의   - 라이브 커머스 같은 상품에 대한 계속적인 반복이 방송 내(

    내 지속됨)가 아닌 핵심만 상세 페이지와 같은 텍스트가 아닌 영상으로 볼 수있는 서비스

가 필요함    

공급자 고객 상세 페이지보다 빠르고 쉽게 물건을 판매하고 싶은 판매자: ◦ 

라이브 커머스와 영상은 상세 페이지와 다르게 카메라 촬영으로 쉽게 진행할 수 있음  - 

하지만    , 라이브 커머스 진행을 위해선 스튜디오 대관 및 쇼호스트 섭외가 필수적이며

    평균 만 원 이상이 마케팅 비용200 으로 소요됨
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이렇게 사용된 비용으로 제작된 라이브 커머스는 일부 광고 효과를 제외하고 낮은 전환  - 

율로 인해 물건 판매를 위해 사용할 수 없음    

또한 라이브 커머스와 영상이 대세로 자리 잡고 있는 상황에서   - , 현재 영상을 기반으로 

    물건을 판매할 수 있는 플랫폼이 부재한 상황임

그림 라이브 커머스 시장의 변화< > 

문제 해결을 위한 방법 상세 페이지 없이 초 내외의 영상으로 이루어져 있는 콘텐츠: 100◦ 

커머스 플랫폼 및 이를 영상 기반으로 제작할 수 있는 소프트웨어   AI 

오픈 채팅방을 운영하며 수요자 및 공급자 고객의 를 해결하기 위해 이 둘을 연결  - Needs , 

할 수 있는     콘텐츠 커머스 플랫폼을 서비스를 시작하며 추후 를 통해 콘텐츠 제작을, AI

    보다 정교화게 자동화할 수 있는 소프트웨어를 개발하고자 함 

그림 문제 해결 방법< > 
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실현가능성2. (Solution)

제품 서비스의 개발 방안2-1. ·
제품 서비스의 개발 방안2-1-1. ‧ 사업 전체 로드맵( )

플랫폼 및 소프트웨어 개발을 위해선 수요자와 공급자 중 한쪽의 니즈를 확보해야 함 - 

공급자 니즈를 가장 확실하게 충족시킬 수 있는 방법인 수작업 편집으로 시장에      - 

진입하며 이후 를 기반으로 한 편집으로 기술력 확대   AI  

서비스 개발 방안 제품 판매를 위한 영상의 패턴의 유사성: ◦ 

  - 서비스 소개와 다르게 판매를 위한 커머스 영상은 동일한 패턴을 가지고 있음

상황별 고도화된 개체명 인식 등 자연어 처리 기술과 상황분석의 데이터 분석을 통하면  - 

    제품의 가격 설명과 경쟁 제품과의 차별점 언급, 장면 전환 시점 분석이 가능함 , 

  - 영상 기반의 라이브 커머스 콘텐츠AI 제작 소프트웨어 개발을 위해선 를 학습시킬 AI

여러 공급자의 판매 영상이 필요함    

당사는 판매 영상 축적을 위해 수행 기간 동안   - 농식품 소상공인의 판매 영상을 무상으로

    촬영 후 편집하며 데이터 수집 및 분석 관리를 실시

축적된 판매 영상을 분석해   - 음성인식을 텍스트로 변환시켜 자막을 생성하거나 동일한 , 

    음성과 패턴을 영상 편집점으로 설정해 영상을 자르거나 붙이는 서비스로 발전 

영상을 제작하게 해주는 여러 서비스가 있지만  - , 라이브 커머스를 핵심으로 하거나 제품

    판매를 핵심으로 한 소프트웨어는 현재 존재하지 않고 있음

표 동영상 제작 서비스< > 

구분 Brightics Visual Search 망고보드 TYLE 브이캣 그라운드

개발 삼성 SDS 리아모어소프트㈜ 투블루㈜
파이온코퍼레이㈜

션
아이엠그라운드㈜

핵심
영상 하이라이트 

클립 자동 생성

카드뉴스 및  

동영상 제작

카드뉴스 및 

동영상 제작

머신러닝 기반의 

영상 분석 및 제작

영상 제작 및 AI 

커머스 판매 중심

내용

방송 송출 이후- 

하이라이트 영상   

편집  

- 분 길이의 클3~5

립 영상 생성

- 광고 수익 창출

- 템플릿를 활용한 

영상제작

- 카드뉴스 동영상 

변환

- 웹 기반의 디자

인 제작 플랫폼

- 템플릿를 활용한 

영상제작

- 카드뉴스 동영상 

변환

- 웹 기반의 디자

인 제작 플랫폼

- 상품을 착장한 

모델 영상 업로

드시 광고 영상

으로 편집

- 가 페이지분석AI

- 분의 제품 영상 7

소개를 바탕으로 

초의 영상으100

로 가공

- 영상기획 편집/ 

비고 국내 대기업 국내 중소기업 국내 스타트업 국내 스타트업 당사

서비스 개발 목표 ◦ 

  - 본 지원 과제를 통해 개발하려는 영상 기반의 라이브 커머스 콘텐츠AI 제작 소프트웨어 

는 결국 플랫폼 개발에 필요한 기술이며     플랫폼은 결국 공급자의 또 다른 판매처로

    자리 잡을 수 있고 수요자에겐 짧은 영상으로만 구성된 구매처로 자리 잡을 수 있음 

기술 개발 자체도 중요하지만 이 기술 개발이 완료된 후에 미치는 파급력과 경제적  - , 
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효과를 함께 고려해야 함    

본 기술 개발을 통해 만들어질   - 플랫폼 서비스는 소상공인 특히 농식품 공급자에게 필요한

핵심 서비스가 될 것이라 전망함    

사업2-1-2. 협약( ) 기간 내 목표 및 달성 방안

목표 달성 방안◦ 

  - 서비스의 경쟁 우위를 얻기 위해선 수요자 혹은 공급자 중 한쪽의 니즈를 확실하게

충족해야 함     

따라서 당사는 공급자의 니즈를 가장 확실하게 확보할 수 있는 방향으로 수작업 편집  - , 

으로 콘텐츠 커머스 플랫폼 서비스를 먼저 실시하려 함    

공급자 제품은 판매하고자 하는 판매자 입장에서 가장 확실하게 판매를 올릴 수 있는   - ( ) 

    방법은 영상의 편집과 기획을 전문가가 실행해 주는 것

따라서 당사는 공급자의 니즈를 가장 확실하게 확보할 수 있는 방향으로 기술 역량 확보   - , 

이전에     수작업 편집으로 콘텐츠 커머스 플랫폼 서비스를 먼저 실시하려 함

이러한 접근 방법은   - 명함 관리 서비스인 리멤버와 유사하다고 볼 수 있음 리멤버는. 

명함을 찍으면 핸드폰에 자동으로 저장되는 서비스로 광학문자인식 성능이 오르기    (OCR) 

전까지     수기 입력으로 명함 정보를 처리100% 

추진내용 추진기간 세부내용

영상 촬영 2022.05~2022.08
플랫폼 내 업로드할 영상 촬영 및 

편집

플랫폼 개발 2022.05~2022.12 정식 서비스 개발 실시

홍보 및 마케팅 2022.08~2022.12 홍보 프로모션 등 준비, 

플랫폼 런칭 2022.12 ~ 정식 서비스 런칭

시스템 분석AI 2022.12~2023.06 시스템 개발 착수AI 

시스템 개발AI 2023.06~2023.12 기존 앱의 데이터 수집 및 분석

추가 사업 계획 진행 2023.12~ 사업 자금 및 개발 진행
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고객 요구사항에 대한 대응방안2-2. 
차별화 전략◦ 

  - 영상 편집은 편집점을 잡는 것과 자막 작업에서 가장 큰 작업시간이 소요됨 이로 인해. 

전문가는 시간에 편집할 수 있는 것을 비전문가는 일에 소요    1~2 2~3

따라서   - 당사는 전문가의 편집으로 인당 하루에 개의 업체 영상 업로드10 가 가능함 

공급자가 기존에 진행했던   - 라이브 커머스 영상과 링크 혹은 분 내외의 영상을 당사에게7

    제공 시 이를 전문가의 편집으로 초 내외의 판매 영상100 으로 편집 가공

분 내외의 영상 촬영을 위해선 당사가 정해진 가이드 라인을 제공 제품 소개 방법  - 7 ( , 

촬영 구도 및 각도 카메라 밝기 등 하며 이에 맞춘 영상을 판매자가 촬영   , ) 

   

그림 당사 가이드 라인 예시< > 

가이드 라인에 맞게 촬영된 영상을 바탕으로 당사 전문가는 이를 판매에 적합한 영상으로   - 

재가공하며    , 이를 당사 플랫폼에 자동 업로드하며 판매자가 별도로 사용할 수 있는 영상,  

원본을 제공함    

추후 기술 개발을 통해 이를 기반의 영상 제작 소프트웨어로 발전시키려 하며 이   - AI , 

경우     전문가 인당 하루 약 여 건의 영상 업로드가 가능할 전망100

 

그림 실제 당사 편집 과정< > 
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성장전략3. (Scale-up)

자금소요 및 조달계획3-1. 
초기에는 당사가 보유한 자체 자금으로 실시 정부 자금은 인건비 등 신규 인력  - , 

확보에 사용     
자금 소요 및 조달 계획  ◦ 

대표자의 적극적인 사업 진행성으로 인해 현장에서 고객을 만나고 발로 뛰는 영업을 계속  - 

하고 있음     

  - 사업 초기에 발생한 매출을 비롯한 자금이 약 천만 원 있으나3 이는 기존 인력을 위한  

인건비로 사용하고 있으며    , 향후 소프트웨어 개발 및 마케팅을 위해서는 추가 자금이 

    절실한 상황임  

이에 본 정부 지원 사업을 통해 마케팅 및 개발 비용 지원이 필요하며  - , 향후 사업화를 

    위한 외부 자금 조달 계획을 가지고 있음 

사업비 세부내역 정부지원금 대응자금< ( + ) >

비  목 산출근거
금액 원( )

정부
지원금

대응자금
현금( )

대응자금
현물( )

외주용역비
웹 앱 플랫폼 개발비/ 

개발 운영 시스템 인프라 유지비용 포함 - / 
모바일 기획 개발 비용 - App / Partner&Admin Web / 

18,000,000 - -

기계장치 카메라 등 촬영용 기계 장치 2,930,000 3,000,000 -

인건비

인건비 보수
기존 인력 및 기존 인력 인건비 - 

23,570,000 - -

내부 인건비 대표자 과제 참여 인건비 명 만원  - ( ) 1 X 200
개월X 6

- - 12,000,000

지급수수료 회계 감사비 및 지급수수료 500,000 - -

합  계 45,000,000 3,000,000 12,000,000
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시장진입 및 성과창출 전략3-2. 

내수시장 확보 방안3-2-1. 경쟁 및 판매가능성( ) 
플랫폼에 입점할 공급자 및 품목은 농식품을 우선적으로 선정해 진입하려함  - 

농식품은 라이브 커머스 대표 품목이며 농식품의 특성상 제조 과정 및 원산지 설명 등  - , 

영상으로 활용될 다양한 소재가 있음     

 

내수 시장 확보 방안◦ 

  - 플랫폼에 우선적으로 진입할 품목은 농식품이며 라이브 커머스를 통해 구매한 카테고리, 

상품으로 봤을 때 음식료품이 생활용품이 패션용품이 를 보이고 있음    22.4%, 22.7%, 16.9%

출처 한국창업학회 이중 농식품은 음식료품과 유사한 특성을 보유하고 있으며    ( : ) , 

음식료품 비중 중 로 전망되고 있음    3~5%

실제로 강원도 이천시 농촌진흥청 농업기술실용화재단 등 지자체는 라이브 커머스   - , , , 

지원을 지속적으로 발전하고 있으며 라이브 커머스를 통한 매출 증대 효과를 보고 있음    , 

다만 라이브 커머스에 활용된 영상이 다시 사용되지 않거나 농식품 생산 영상과 생산자  - , 

    인터뷰 및 생산과정 전반이 담긴 영상을 기반으로 한 판매처는 없거나 부족한 상황임

  

그림 국내 라이브 커머스 시장 규모 및 비중 < > 

라이브 커머스   - 전체 시장 규모 는 약 조 원으로 예상되지만 이중 유효 시장(TAM) 8 (SAM)은

    음식 및 식품과 관련된 약 조 원1.8 의 시장임

이 중에서 가장 핵심인     목표 시장 은 농식품만을 대상으로 한 약 억 원(SOM) 537 으로 

추산되고 있음    

시장 진출 전략◦ 

공급자 확보를 위해서 농식품에 우선적으로 진입해 공급자를 확보하기 위해 라이브   - 

커머스 지원사업 및 입찰 사업 공고가 지속적으로 나오고 있는     농업기술실용화재단과 가

    락몰을 통한 지자체 영업을 실시하고 있으며

지자체 영업 이외에 지역 시장을 거점으로 해 시장 상인의 인터뷰 및 판매 영상을 우선적  - 

으로 확보할 예정    

수요자 확보를 위해서 홈페이지 개설 및 유튜브 채널을 개설해 홍보하고 있으며  - , 



- 12 -

    유튜브 채널은 주로 중소기업 창업자 및 기업에 대한 소개를 다루고 있음 

수익 모델◦ 

당사의 주된   - 수익 모델은 플랫폼 중개 수수료이며 이는 사 약 내외 수수료, PG ( 2% ) 가 포함

중개 수수료를 낮추기 위해선 공급자 자체적으로 영상을 촬영해 올리는 방법을 제공함   - 

또한 수수료율은 당사의 개입 정도에 따라서 차등이 있으며     , 수수료율을 올리지 않는

    조건으로 초기 제작비 기준 약 만 원 제공 시 수수료로 적용(PRO 200 ) Basic  

현재 대다수 라이브 커머스 및 커머스의 수수료는 로 과도함   - 20~30%

그림 수익 모델< > 

 ◦ 내수시장 진출 실적  

유통채널명 진출시기 판매 아이템 판매금액

당사 홈페이지 2022.01.15. 기업 홍보 영상 백만원11

당사 홈페이지 2022.01.06. 라이브 커머스 진행 백만원3

당사 홈페이지 2022.01.15 서비스 홍보 영상 백만원5

유투브 2022.01.06. 유투브 광고 수익 백만원1

사업 초기 구축해둔 홈페이지를 통해   - 기업 및 서비스 홍보 영상 제작을 통한 매출 발생

또한 유튜브 채널 운영을 통해 광고 수익이 발생하고 있음 당사는 플랫폼 및 소프트  - , , 

웨어 개발을 위한 수익화를 계속 진행하고 있음    

해외시장 진출 방안3-2-2. 경쟁 및 판매가능성( )  
중국 라이브 커머스 시장에 가장 먼저 진출하며 중국 라이브 커머스의 비중은 화장품  - , 

식품 의류 및 신발 로 농식품은 라이브 커머스 대표 품목(34.1%), (23.4%), (13.22%)

한국 농식품을 전문으로 하는 콘텐츠 제작 서비스는 중국 온라인 시장에 진출에 적합 -  
핵심으로 진출할 해외 시장은  - , 라이브 커머스 및 숏폼 커머스가 활성화되어 있는 중국

중국 라이브 커머스 시장은 년 인플루언서 주로 왕홍이라 칭함 의 인기와 함께 성장    2016 ( )

중국 라이브 커머스는 전 세계에서 가장 큰 시장이지만 다양한 업체 및 상품군으로 인해  - , 

경쟁이 치열함    
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그림 중국 라이브 커머스 시장 규모 및 특징< > 

따라서 플랫폼 혹은 소프트웨어의 바로 진입 전략보다   - , 왕홍과 협업할 수 있는 국내 

    업체와의 동시 진입이 필요함

당사는 현재 협업하고 있는 한국코나 중국 의 주요 광고 플랫폼 공식 대리사와의   - ( CCTV㈜

계약이 체결된 국내회사 와의 제휴를 통해 초기 진입 전략은 국내에서 매출 및     ) 품질이 

    보장된 식품의 라이브 커머스 형태 이후 서비스 혹은 플랫폼의 진입-> 

그림 중국 진출 전략< > 

현재 핵심으로 생각하고 있는 품목은 한국 식품 중 제품 경쟁력이 우수한 인삼 포도  - , , 

라면 소주 등이며 제품의 유통과정을 고려했을 때 인삼과 소주 등의 핵심이며 진입을    , , 

위한 는 아래와 같음    4P

표 전략< > 4P

구분 내용

제품
(Product)

- 신선식품의 경우 수입 불가품목이 많음
- 중국 시장 소비 트렌드를 지속적으로 모니터링하며 분석해야함
- 품질 관리 및 지식 재산권이 확보된 제품으로 진입해야함

마케팅
(Promotion)

- 라이브 커머스 자체방송은 중국에서 주목하는 방식이지만 다양한 방식의 + 
마케팅을 진행해야함  

- 왕홍 선정 시 제품과 브랜드에 부합하는 대상을 선정해야함
- 웨이신 더우인 콰이서우 등 중국 내 파급력이 있는 플랫폼을 활용해야함, , 

유통
(Place)

- 중국 시장은 다양한 플랫폼에 입점해 시장 반응을 살펴야 함
- 전자상거래 플랫폼 입점은 브랜드가 직접 신청하거나 전문 서비스 기업과 
협력할 수 있음  

가격
(Price)

- 같은 브랜드라도 제품에 따라 다른 포지셔닝을 구사해야함
- 중국 시장에 맞는 합리적인 가격을 책정해야함
- 제품의 가치를 높여서 가격이 아닌 가치로 승부를 봐야함



- 14 -

 ◦ 글로벌 진출 실적

수출국가수 수출액 수출품목수 수출품목명
해당사항 없음 해당사항 없음 해당사항 없음 해당사항 없음

 ◦ 글로벌 진출 역량  
해외특허 건수
출원 제외( ) 국제인증 건수 국제협약체결 건수

외국 현지기업과 등( MOU, NDA )
해당사항 없음 해당사항 없음 해당사항 없음

 ◦ 수출분야 핵심인력 현황 명  : 1

성  명 직 급 주요 담당업무 경력 및 학력

- - - -  
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팀 구성4. (Team)

대표자 팀원의 보유역량 및 기술보호 노력4-1. ‧

 ◦ 대표자 현황 및 역량

 -
 

개인정보로 인해 비공개  - 

그림 대표자 역량  < > 

 - 본 사업에 필요한 운영 노하우 및 추진력을 보유하고 있으며 실패의 경험을 통해 사업,     

   화를 위해 필요한 요소들에 대해 학습함

대표자 성명 -

경력 사항
근무기관명 직위 학력 사항

- - -
- - -

창업 이력
기업명 운영 기간

- -
- -

자격 및 포상 -

기타 -

 ◦ 현재 재직인원 및 고용계획  
현재 대표자 이외 콘텐츠 기획 및 촬영 감독이 함께 근무하고 있으며 협약 기간 내에  - , 

    초기 창업 시 함께 했던 개발자를 팀원으로 고용할 예정임

현재 재직인원
대표자 제외( ) 명2 추가 고용계획

협약기간 내( ) 명3

 ◦ 팀원현황 및 역량  

  - 년 간 콘텐츠 기획 및 영상 촬영을 진행한 팀원10 비디오 커머스 회사에서 광고 및 브랜, 

딩 영상 제작한 팀원이 근무 중    
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순번 직급 성명 주요 
담당업무 경력 및 학력 등 채용

연월

일자리 
안정자금 
수혜여부

1 팀원 -
콘텐츠 
제작 및 
촬영

- ‘22.01 X

2 팀원 -
콘텐츠
편집

- ‘22.03 X
 

 ◦ 추가 인력 고용계획

플랫폼의 개발과 마케팅 인력 경영지원 인력을 확보하여 안정적인 사업화 체제 구축   - , 

공격적인 사전 마케팅 플랫폼 홍보 추가 협력 업체 확보 오프라인 가입자 확보 등 을  - ( , , )

수행할 운영 수행 인력 필요    

순번 주요 담당업무 요구되는 경력 및 학력 등 채용시기
1 마케팅 홍보 지원 온라인 마케팅 오프라인 홍보 대행 년 이상 학사/ 3 / ’22. 06

2 경영지원 내부 관리 및 재무 집행 학사/ ’22. 10

3 콘텐츠 기획 라이브 커머스 및 콘텐츠 기획 년 이상 학사3 / ’22. 10

 ◦ 업무파트너 협력기업 등 현황 및 역량( ) 
플랫폼 개발을 위한 업무 파트너 및 협력사를 보유하고 있음  - 

순번 파트너명 주요역량 주요 협력사항 비고
1 - ’22.01~
2 - 협력 예정

3 - 협력 예정

4 - 협력 예정

5 - 협력 예정
 

 ◦ 기술보호 노력

  - 중소기업 기술유출 대응 매뉴얼의 내용을 참고하여 아래와 같은 사항들을 시행할 계획 

보안 관리 규정 제정 및 시행 보안 조직의 구성 및 운영  - , 

자산 목록 관리 장비 보완 관리 계약관리    - (Asset Inventory) , IT , 

과제 완료 후 핵심 자료에 대한 멸실 및 훼손 및 기술유출을 대비해 개발 사실을   - , 

입증할 수 있도록 핵심 자료 및 최종 보고서 등을 기술 자료임치 센터에 보관    

       

그림 기술유출 방지대책  < > 
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사회적 가치 실천계획4-2. 
   - 경영성과급 및 스톡옵션 등 도입을 통해 직원들이 주식회사의 지분을 취득 할 수 있는 

기회를 제공 

표 중소기업 성과공유제 도입현황 및 계획< > 

제도명 도입 여부 주요내용 실적*

경영성과급 기 도입 경영성과가 발생시 이를 종업원들과 공유 매출액 비례 산정
스톡옵션 기 도입 회사의 주식을 매수할 수 있는 권리를 부여 기여도 비례 산정

내일채움공제 기 도입
년 이상 장기재직한 핵심인력을 대상으로 5
성과보상금 형태로 지급하는 제도

근로자 도입

동직책 제도 예정(‘22.06)
계단식의 계급단계를 배제하고 서로 동일한 입장에서 업
무를 할 수 있도록 영어이름을 사용하여 직책을 없애고 
상사에 대한 부담을 없이 일에 대한 효율을 높이기 위한 
제도

-

우리사주조합 예정(‘22.12) 투자 전 종업원들과 우리 사주조합을 공유 
기여도 비례 

산정

주 일 출근제4 예정(‘22.12) 일주일에 하루 업무에 대한 부담을 줄이기 위한 자택근
무 및 휴무 가능한 제도

-

 



 Ⅰ 일반현황. 

!"#$ 1. 
                                      

!"%&  1-1) 
창업아이템명 개인맞춤 주스테라피 프로그램 설계 및 배달 서비스
신청자 성명 - 생년월일 - 성별  -

직업 일반인 창업유무 예비창업자 

개업연월일
회사성립연월일( ) - 사업자구분 예비창업자 예비창업팀 개인사업자 / / 

법인사업자 공동대표 개인 법인/ / ( , )

사업비 
구성계획
백만원( )

정부지원금 백만원50
투자유치 금액
누적 백만원( , ) -대응

자금
현금 백만원15
현물 백만원10

합계 백만원75

'()*+,-%&  1-2) 

신청분야
택 ( 1)

기술분야
E전문기술인력 인 이상의 팀창업 또는 예비창업팀2
E전문기술인력 대표( ) & 투자유치 금액 천만원 이상5
■전문기술인력 대표( )

분야BM E학생 및 일반인 & 투자유치 금액 천만원 이상5
E학생 및 일반인 
기술분야 창업자 세부정보 분야 창업자는 작성 불필요(BM )

팀창업 여부 부 구성원 명단 -

대표 기업( ) 
현황

조건 ① 
해당 시 대표자 석사: • 

조건 ② 
해당 시

• 업종( ) 맞춤형 웰니스 케어  - 개인 맞춤형 건강관리 예측 시스템
• 창업아이템 개요( ) 
녹색의학인 주스테라파의 올바른 방법과 효능을 고객에게 전달하기 위해 - 
가공하지 않은 유기농 채소와 과일만을 사용하여 착즙주스 생산  100% 
개인맞춤 레시피 및 프로그램을 일주일 단위로 설계하여 생산 및 - , 
배달서비스를 제공  
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    - }~+bw5+#34D+>s+�Äg5+cO+Å+db;+ef>v+Ç;+

E]É     

@)AB+CDEF+HI ◦ 

    - ÑÖ+ `+a+ `+CDEF+2Ü10 9 , áa+ `à+ -âä+2Ü8 “ ”

    - -âä+ãv+lmB+CDEFG+tB+UV+åç+MN 

 

H4éè+67åç+MNÖ ◦ 

    - êD ÖA ë+wíJ+KL+, , MNB+67Ov+QLì

    - cOê+dbà+îïDê+ñóRò ôv+?ö5+õJ+KL+ú!+Cù+, 

!û;+Pp+67O+^ö     

    - êD ÖA ë+wíJ+KL+, , MNB+67Ov+QLì

    - KLu H45+w$d+ñü†° á¢?+£§J+Uv+[î;+, , 

I•>v+ÇD+PÄ+aN     

 



    - -âä+ãv+lmB+CDEFG+t<uv+UV+åç+MN+

  

UV:+WXY+o/+¶3 ◦ 

    - Oß®P©+?™éJ+Kù+´Ö¨≠0+®PJ+!4>ÆØ∞+

WXY+o/à+±,ç§4+≤PF≥¥T+Rµ∂+∑∏+ ó/2[    (KIET , 2015)

    - _π+WXY+ó/5+∫Ä+ªºv+Ω+ n+ æørØT+ ¿¡+D¬+75 9 2009

√ƒ9+ 5+≈à+ÖÄ∆;+&«    9.4%

&öòg 2-2) 

<{+o/+»…+0 ®+OR+Å+ÀÃ+moT+üÕ - 
./+2p3Ã+Œw+Å+3œr+–—Œ+“T”F+‘/++ -   

3’0+òg ◦ 

    - ÷Y+◊ÿY+ŸY⁄+0 ®+OR

    - T¤¥+R¡0+0 ®+OR

    - T¤¥+◊ÿY+ÀÃ+mo 

    - ‹¢›+fifl+‡“+·‚+1 

    - _π+WXY+„R+ ‰ÂÊl ÁË¢YF‘ ’ 

    - _π+./2p3Ã+–—Œw+Å+B_./œÃ+&?

    - 



 Ⅱ 창업아이템 현황. 

3../ÈDÍ+HN

창업아이템
소개 lmÎÏ÷Y+H4é+ÌÓÔ+“Tá- 

경쟁사 제품 
또는 서비스
분석

{o+[îà+öbB+H4é+·∫Ò+÷Y+ÌsÔ- 

oä0+Ú|Ö;+t<+ÛÙDR+Å+Eı¢ZDÔ;+[\- 

Êˆ+

[î` ˜@r ¯p+ ÷˘+ÎÏ {o+[î

P 

(1 L 

!˙)

´r+I1 ´r+I1 ´rI3-5 ´r+I3

˚¸+

_ó+Å+

<˝+dÏ+

˛ˇ

_ó+Å+

<˝+dÏ+

˛ˇ

_ó+100% 

ö!!

_ó+100% 

ö!!

öy!B b30 H‰9 b5 b5

H4é+

·∫Ò+
X X X O

국내외 
목표시장 H4é+·∫ÒG+yB+÷˘+ÎÏ+÷Y+∫Ä+p"D+£’- 

이미지

   

ÎÏ÷Y+·∫Ò {o+Eı¢ZDÔ+



./ÈDÍ5+!#Ö4. 

!#5+HN 4-1)  

$O©+ö<Ö);+ã%÷v+&≥'+÷Y+◊ÿY - 
(D)+*LÒ+!+5+,Y+67+ÌÓÔ+[\ -   

 ◦ &≥'+÷Y+◊ÿY

    - ëJ+-4+$O©+ö<Ö);+ã%÷v+◊ÿY+÷YT+cO©+db;+

Dä>Ñ+cπJ+.E/v+<T0+Ö);+123ØT4+56>?+     

w7B+}◊8◊Ô;+öR>v9+¡É;+3     

(D)+*LÒ+!+5+÷Y+67+ÌÓÔ◦ 

    - :õ+5œ!+5+÷Y*LÒ5+;}ù+<=d+>û;+??J@+∑Q>!++

t<+     0√ØT-⁄+Aà+ ö!!+cO©+db BC¤¥100% , ´;+oä>Ñ+

ÎÏ÷Y+ñó     

!#5+DAÖ+Å+$.Ö 4-2) 

·∫Ò+Å+“Tá;+H45+lmwíJ+KL+UVåç - 
çΩ+!PG+y<+ ö!!+E˚¸´+oä - 100%  

 ◦ H45+67;+?]B+÷Y+“Tá

    - ·∫Ò+Å+“Tá;+H45+lmwíJ+KL+UVåç>Ñ+

b÷b+FtT+ñó+Å+1Q+     

    - êD ÖA ≠2 lmwí+G;+?]>Ñ+åçè+“Tá+[\, , , 



H4é+67åçv+ áH+ d+Ià+J£;+y<+K+Œ+/Ø∞    - < 1> 

L¬+    - M§è+ G+üä+<+&C+UVé+è+÷Y+“TáDATA ;+

[\>]+^+      

  

áH+ H4é+67åç+å˘+J£+N∫< 1> 

 

ÎÏ:íT´+åç◦ 

ÎÏ÷Yv+A¡5+OPP+ãD+P;+QR+Rà+:íDST+    - 

!MS Y@◊+:ED+ÈT+ÎÏ:íT+ñó<+?!¡5+67+∑Q    - , 

ö!!+!P5+E˚¸+IA 100% ◦ 

    - 0U+çΩ!P5+VIè+[W+E˚¸G+÷T+oä>Ñ !Ω éœ[îØT, , 

-⁄5+X%Ö+¶&+     

  

ÂY<E ÁYF+4+Z« ˚?»¢ ( ) ◦ 

    - ÷˘D+[Ez\+á∑]+}T+ñó>Ñ+^>>v+<EØT+'IB+

˚¸»¢©+˚?»¢+äD+     



C7B+w$A+“Tá ◦ 

   - CDEFä ◊ÿYä ÈDä+G5+“Tá;+åç>Ñ+??D+r>v, , 

£§J+C7B+“Tá+Dä+PûB+H4é+67åç+“Tá+[\+    

[î uÊY 5+_#ç`+ 4-3) ( )

H4é+“Tá+·∫Ò+Ha+Å+“Tá;+_# - 
DG+}bØT+xP+!Ä+ac+Å+ŸZd+∫e -  

 ◦ 3g+ÎÏ;+tB+∫å+Å+ÄÊ+_"+(2019.09.)

ÄÊ+ fg+:Ï!+fg¢È+ h·i+ÎÏ!+    - : 7700P,  BJE410, 

jk+ ,3+ÎÏ!      2

 ◦ H4é+“Tá+·∫Ò+Ha+Å+“Tá+_#+(2019.10.)

◊ÿY+ T¤¥+ÀÃ+÷YŸY⁄+mop+Å+67o©+Àl>Ñ+êD    - & , 

ÖA lmwí lm?k ≠2;+?]B+·∫Ò+ça      , , , 

oä05+Ú|Ö;+t>Ñ+moDF+Å+Eı¢ZDÔ+Ha    - 

 ◦ xP+!Ä+ac+Å+çΩ+(2019.10.)

öyd%;+–Oé>!+t>Ñ+_πJu+ö!!ØT+˚1>v+!Ä+    - 

nÚ+ac+      

oÖ+WY)¢ “·∫pD !/ÀÕnˇ+G+_π+E0˚+öy/U+    - , CJ , 

8•+      



 ◦ xq√jG+rsB+◊ÿY+t“+06+(2019.10.)

∫Äu®;+t>Ñ+xq√j+v+◊ÿY+t“+∫e    - 

÷Y+<$+“T¥+w´ÈXL+NPiö ;}ù+xy¢+G5+“Tá;    - , 

y>Ñ+bwJ+Rz+#34Dê+xq√jÕX+E{»+HI;+MNT+>v+      

??+3wØT+◊ÿY+t“+pe      

 ◦ [î+†|R+Å+∑U+◊04+¶%+(2019.11.)

<˝+—Œ+◊04+o};+~n>Ñ+�'§4+†|R+◊04    - 

!/WœJ+wÄ>v+z≠2§4+ÅÄ[+oä    - 

 ◦ Ç z“L4+ŸZd+∫e/ (2019.12.)

CDEF+4ısÉuG+\ÑB+ ŸZd+Ö∫    - SNS 

lm»¢+Å+CDEFJ+»ÜD+áà+àˆnÄ4;+3wØT+B+    - 

Èâ+@¸+®%+eoä      

ÇL4+ b+@¸+∫ä'(;+pe>Ñ+??4+ÇL4ØT+@¸∫ä;    - 1

'(ã+Œ+/¡å+^++      

L¬+_#+ç`;+%¢>\+ ’+ d+Iä+    - < 1>

’+ uÊY+_#+ç`< 1> 

장비 구입 및 
레시피 개발

추가 농장 발굴 
및 계약

디톡스 캠프 
운영

전체 디자인 
확정

마케팅 시행

대량착즙1. 
장비구입
개인화 2. 

프로그램 
레시피개발 

국내 유기농 1. 
농장 직접 발굴
국내 식자재 2. 

유통업체 컨택

시장검증을 1. 
위해 디톡스 
캠프 시행
주스 뿐 2. 

아니라 다양한 
프로그램 제공 

해외 우수 1. 
디자인 사례를 
참조
기업 철학에 2. 

상응하는 포장제 
사용

인플루언서를 1.
공략한 

마케팅SNS
아침 무료 2. 

증정 및 온라인 
무료시음 진행 



o/ºç 5+DAÖ 4-4) (BM)

H45+lmwíJ+Kù+UV+åçP+Pû+ - 
[î+àé+Œè+Å++uÊY+àé+ŒèD+Pû -  

o/+ºç5+DAÖ+ ◦ 

!ê+[î+Å+uÊY©v+Cë@+H45+lmwíJ+KL+UV+åçP+    - 

Pû+^+++     

ôB+ÛÙDR+Å+Eı¢ZDÔ+[\ØT+oä05+Ú|Ö;+≈D∞    - 

Fíì+[î;+_">v+ÄOP+ÈT+     WXY+ZE5+îïXñT+

üä∂+Œ+/ä+     

!ê+[î+Å+uÊY©5+DAóà+ ’+ ©+Iä+    - < 2>

’+ !ê+[î+Å+uÊY©5+DAó+< 2> 

!ê+[î+Å+uÊY {o+[î+Å+uÊY

_ó+ö!!D+Èò - 100% 

%<p+[îô´;+_"<*+^ - 

<˘+Å+ÛÙDRG+y<+ - 

_"<*+^++   

_ó+ö!!+oä - 100% 

H45+lmwíJ+KL+UV+ - 

åç  

<˘+Å+ÛÙDR+D˝J+oä0+ - 

Ú|Ö;+tB+Eı¢ZDÔ+[\++  

Œè+ºç ◦ 

Œè+ºçà+[î;+àé>∞+êzv+[î+àé+Œèd+uÊYG+    - 

àé>∞+êzv+uÊY+àéŒèØT+êö+Œ+/ä++     

DG+%¢>\+ ’+ d+Iä+    - < 3>



’+ Œè+ºç< 3> 

·

[î+àéŒè uÊY+àéŒè

wî+àéG+yB+[î+àé+Œè - 

ö!!+!Ä5+[î;+Cù+ÎÏ - 

÷Y+ÃoJ+àé>v+aH+Œè+   

<{+o/;+$õ§4+Oé+ - 

PúóØT+¶3>v+“ùDD'+Œè  

M§+è+H4[5+lm+»…+ G+ - DATA

}bØT+<{+ G+àé  DATA

WXY+îïXñT+a∑û;+∫+ - 

<{+îïXñG+ıü†ØT+üä>v+  

uÊY+àé+Œè++  

{ov+—I§ØT+[î+àéŒè;+y<+Œè+ºç;+Ö∫    - 

D¬+uÊY+a∑J+KL+[î+àéŒè+Å+uÊY+àéŒè5+°+PR+    - 

Œè+ºç;+Ö∫ã+N%+++     

–ï+=dP+ó^ç` 4-5) 

H4é+å˘+K?¢¢+Å+·∫Ò - 
ÇL4+Å+Eı¢ZDÔ+÷˘;+tB+Eı+Ha+ -  

 ◦ H4é+å˘+K?¢¢+Å+·∫Ò+

êD ÖA ä÷g fâ∫ÂG;+?]B+2—5+ŒG+)3T+·∫Ò+Ha    - , , , 

H+Dw5+·∫Ò+N% £0T+§D•    - 100 , 



áH+ ÎÏ÷Y+·∫Ò+N∫< 2> 

 ◦ ÎÏ÷Y+÷˘+ÌsÔ+

ÇL4+Å+Eı¢ZDÔ+÷˘;+tB+Eı+Ha    -  

      

 áH+ Eı¢ZDÔ+é\+N∫< 3> 



 ◦ Ç z“L4+ŸZd+¶&P+/

fißY+ö!!+®©Ã ™´Y+WXY+∑∫Ã Ÿë‡+ö!!+Ä⁄GJ    - , , 

~PB+z“L4+ŸZd+0¸     

ÇL4+ŸZd;+tB+6w+Å+¨¥≠Y+8ÆØ+0¸    - 



./ÈDÍ5+∫ÄÖ5. 

πŒ∫Ä+∑Ñ+ 2∞+Å+àéPûÖ 5-1) ( ) 

¿+!˙+˜@rD+PÄ+≈à+óö±;+&ö>?+/ä+ - 2016
H4+UV:+[îd+oä0+Ú|ÖØT+DAé+>]+^ -  

πŒ∫Ä+ªº ◦  

¿+!˙+˜@r+È«+¢≤D+Ω+ ∫Ä;+óö ør    - 2016 60% (180 ), 

CäØT+ébö/ ≥9¥Öä¸ ¯pEî+í«     , , 

ébö/d+˜@r+ÎÏ+÷Yv+µÄ<E;+yB+[î+öy!BD+ b4    - 30

+\+¯p+Eîd+≥9¥Öä¸÷Yv+@9∂pÖ+Dä+∑Œ+\=ØT+     

wÇÎÏ÷Y¡+öy!BD+–3+ H‰D+∑∏     9 «

÷˘+ÎÏ+[îà+&≥'+÷Y π∫÷Y+G+??÷˘;+nÚ+∫È+    - , 

>s∑+ÎÏ;+>v+“Tá+“¢hV+[îØT+∫a∫Ä+[îdv      

     1+%¡+P DD 2.5 5– P+ª

<{+uÊYv+    - ÷˘ÎÏ+“Tá+<E;+c•>Ñ+H467+åç+

ÌÓÔ;+[\^ØT4+0o5+2∞l+mé     

[î+Å+∫ÄA+∑∏ ◦  

ú+[î+Å+∫ÄA+∑∏;+%¢>\+ ’+ ©+Iä    - < 4>



’+ [î+Å+∫ÄA+∑∏+ N%+oJ+Å^< 4> ( )

Êˆ+

[î`

˜@r+ ¯p

 

÷˘+ÎÏ {o+[î

P 

!˙(1 L )

´r+I1 ´r+I1 ´rI3-5 ´r+I3

˚¸+
_ó+Å+<˝+

dÏ+˛ˇ

_ó+Å+<˝+

dÏ+˛ˇ

_ó+100% 

ö!!

_ó+100% 

ö!!

öy!B b30 H‰9 b5 b5

H4é+

·∫Ò+
X X X O

∫a+ÎÏ+÷Y©+÷˘+ÎÏ+÷Yv+P d+˚¸+á¢?+öy!BJu+    - 

DDG+&«+     

°+[î+ô+º°+H4é+·∫ÒG+[\>R+RÈ ∑%+w$d+lmwíJ    - , 

Kù+UVåç+!û;+[\>R+R?+/ä+     

{o+[îà+    - H4é+·∫ÒG+[\>v+÷˘+ÎÏ+÷Y+“Tá

◦ πŒ∫Ä p^+Ö§ 

<{oJ+ãä    - 



<˝∫Ä+∑Ñ+ 2∞+Å+àéPûÖ 5-2) ( )   

 ◦ ºTΩ+p^+Ö§

<{oJ+ãä    - 

ºTΩ+p^+òg+ ◦ 

<{oJ+ãä    - 

Œ^)*+æÜ4l+#$+ `++ : 1◦ 

성  명 직 급 주요 담당업무 경력 및 학력
- 3’ <˝6/

<˝»…/@+ ¿ #+_πæ√ö!!+4 , 

éÄî+Ão+<˝6/+˚n+a  

ºTΩ+¶&P+&ö+#$+ ◦ 

<{oJ+ãä    - 

!Z+<˝∫Ä+p^+∑Ñ ◦ 

수출국가 수출망 형태 수출망 개요 추진일정

“øY nÚ<˘
“øY+–3+ªº+÷Y/U+juice it 

meeting
-

h_
∑∫Ã+Å+
nÚ<˘

Natural Products Expo West -



 Ⅲ 사업 추진계획. 

Öd+.^+ç`6. 

é^ 6-1) 

[î5+∑Öw+¿ù+∫Ä+u®D+Pû - 
[î+àé+Œèd+uÊY+àé+Œè5+°PR+Œè+ºç+Ö∫ -  

é^+∑Ñ ◦ 

ÛÙDR©+Eı¢ZDÔ;+Ha>!+D∑J¡+[î;+àéã+Œ+/ä    - 

¡Y+uÊY+4+ ì9D Å+CDEF+fi¬+uÊY+4+ C√ ©5+    - “ “ “ “ 

[jG+y<+∫Ä+u®;+ã+N%      

∫Ä+u®+¬+ÛÙDR+Å+Eı¢ZDÔ;+_M<+uÊY+0U5+    - 

[î+àéG+Ö∫     

x¬+WXY+îïXñT+a∑+∫ƒ+uÊY+àé+Œè+Ö∫+>]+^+    - 

Œ^ 6-2) 

“øY+÷Y/U+hd+Å+h_+∑∫Ã+~Ñ+ - 
 

Œ^+∑Ñ ◦ 

“øY+–3+ªº+÷Y/U+ d+ ‰+hd+N%D∞+    - juice it meeting 9

DG+y<+“øY+÷Y+∫Ä5+√>—G+1≈+Œ+/ä+     

ôB+h_+    - Natural Products Expo West ∑∫ÃJ+~Ñ+<+[î+Å+uÊYG



Œ^ã+N%+«     

!#Ha 6-3)  

!#Ha+òg ◦  

<{oJ+ãä    - 

√_ÄÊ+&ö+#$+ ◦ 

<{oJ+ãä    - 

√_∑∆Nr+#$+ ◦ 

<{oJ+ãä    - 

«0öi 6-4) 

«0+öi+ç` ◦ 

kÂ«0÷¡:+!»./Rr4+ “Tá+Rr    - TIPS 

0äov+5¸ }Dz+»…+«0G+÷T>v+≤P4…YF F+Àà+    - /

jg;+I%      

“Tá+D¬+∫¢'+ Dw5+«0+öiG+t<+∑˘+4l+    - TIPS A 

cä      

um3œˆ+óœÀlF;+üäB+Rµ§4+§FÃÕ+pe    - 

?ä 6-5)   

 ◦ #˚+˚n4r+Å+?äç`  

현재 재직인원
대표자 제외( ) 명0 추가 고용계획 년이내(1 ) 명6



 ◦ xP+4l+?äç`

No 주요 담당업무 요구되는 경력 및 학력 등 채용시기

1 [n+Å+ñó E¸î+»…2l+ ¿+Dw3 cä+N%

2 ·∫Ò+Ha ÷YŸY⁄+0 ®+Oö0 cä+N%

3 ÇL4+ŸZd+ »…/@2Ü+&ö0 cä+N%

4 z“L4+ŸZd+ »…/@2Ü+&ö0 cä+N%

5 m+◊04 m◊04+Å+ 2l+&ö0UI/UX cä+N%
 

 ◦ Öd\ö[+¡"#$+Å+ç`

제도명 도입 여부 주요내용 실적*

26ÖdŒ N% 26ÖdP+añ∫+DG+ï/r[d+\ö 
é^S+Ê}+
ó%

YÿœÔ N% Ão5+÷E;+éŒã+Œ+/v+�¢G+-Ñ 
!Ñ¡+Ê}+
ó%

 

L¬+xpb%7. 

추진내용 추진기간 세부내용

∫å+Å+ÄÊ+_" ‘19. 9
3g+ÎÏ;+tB+∫å+Å+- 

ÄÊ+_"

·∫Ò+Å+“Tá+_# ‘19. 10

H4é+“Tá+·∫Ò+Ha- 

oä0+Ú|Ö;+tB+moDF+Å+- 

Eı¢ZDÔ+Ha+

xP+!Ä+a–+Å+çΩ ‘19. 10

öyd%;+–Oé+>!+tB+!Ä+- 

ac
_π+E0˚+öy/U+8•- 

◊ÿY+t“+06 ‘19. 10

∫Ä+u®;+tB+◊ÿY+t“+∫e- 

Dw+ÈXL+C7B+“Tá+^—+- 

[\+
=4+åõ+Å+∑“+^r ‘19. 11 =4+åõ+Å+∑“+^r+˙Ê- 

†|R+Å+◊04+¶% ‘19. 11 
[î+†|R+◊04- 

z≠2§4+ÅÄ[+oä- 

Ç z“L4+ŸZd/ ‘19. 12

CDEF+4ısÉuG+\Ñ<+- SNS 

ŸZd+∫e
ÇL4+@¸+∫äÃ+pe+- 



1

□ 일반현황 

 ◦ !"#$

창업아이템명 근적외선 친환경 아토피 예방 제습기LED 

신청자 성명 - 생년월일 - 성별 여

직업 예비창업자 창업유무 예비창업자

기업명 - 사업장 소재지 서울

개업연월일
회사성립연월일( ) - 사업자구분 예비창업자

기술분야 정보통신 기계소재· , ·

팀 구성 신청자 제외( )
순번 직급 성명 담당업무 주요경력 비고

1

팀원
마케팅( ,

경영)

- 총괄 및 디자인 !
채용
예정

2 팀원 기술( ) -
제품개발 및 

기술제작 !
채용
예정

3
팀원

디자이너( )
- 제품디자인 !

채용
예정

4
팀원

디자이너( )
- 디자인UI, UX !

채용
예정

5
팀원

디자이너( )
- 디자인UI, UX !

채용
예정

기술혁신형 창업기업 지원사업 사업계획서



□ 창업아이템 개요 요약( )

창업아이템
소개

근적외선 친환경 아토피 예방 제습기LED ○ 
1. 근적외선 제습기 제습기(Near Infrared (LED )）
- 근적외선은 주변의 온도를 높이지 않고 대상물의 내부를 자극해 수분을 밀어내는    

방식으로 대상물의 손상 없이 수분을 제거할 수 있는 매우 효율적인 방법임.

2. 친환경 아토피 제습기 편백나무 원액( )
- 편백나무에는 피톤치드라는 천연 항균물질이 많이 함유되어 있어 살균 작용이 

뛰어나고 내수성이 강해 물에 닿으면 고유의 향이 진하게 퍼져 잡냄새도 제거가 , 

가능함.

창업아이템의 
차별성

1. 근적외선 방식LED
섬유질 훼손 인체 무해 인체에 이로운 파장 감성조명- X, ( ), 

파장대역으로 진드기 방지 환경 조성 제습 및 항균 효과- 800 ~ 1,000nm , 

2. 반영구적 사용 충전방식(USB )
배터리 시간 충전 일 사용 충전단자 낮은 소비 전력- (1 60 ). USB , 

3. 편백나무 원액을 이용한 아토피 예방 제습기
피톤치드를 이용하여 아토피예방 진드기방지 탈취 및 항균효과- , , 

기존제품과의 차별성 ○ 
- 기존 제습제는 용량의 한계로 자주 교체해야 하는 번거로움을 가지고 있으며 내용 

액인 염화칼슘액은 금속을 부식시킬 수 있고 의류와 신발 등 가죽제품에 묻으면 , 

가죽이 경화되는 등 피해를 발생시킴 물 먹는 하마. (ex: ) 

국내외 
목표시장

국내 목표시장 및 진입전략○ 
만원대 저렴한 제품 가격-  1

한국의 가구수는 대략 만 가구로 가구당 옷장 신발장 적어도 개 따라서 - 2100 1 , 3

국내 시장 규모는 만개 만원 억원 예상 당사목표 억원 약6,300 x 1 = 6,300 ( : 630 / 10%)

해외 목표시장 및 진입전략○ 
최근 온난화 현생과 기후이상변화로 전 세계적으로 대응하고 있음- .

고온 다습한 아열대 기후 국가 해외 수출 예정- 

베트남 태국 말레이시아 라오스 미얀마 싱가포르 필리핀 부루나이 등  ( , , , , , , , ) 

해외 수출 바이어 전시회 아마존 해외 크라우드 펀딩 인디고 등- ( , , , ‘ ’ )

이미지 시제품< > 제품 설계도 < >

벽걸이형 옷걸이형< & > 관리 < app >
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문제인식 1. (Problem)

%&'()*+,-.! 1-1. 

기존 제품의 한계성○ 

반영구적으로 사용할 수 있는 사자의 제품과 달리 기존 제습제는 용량의 한계로 자주 - 

교체해야 하는 번거로움을 가지고 있으며 내용 액인 염화칼슘액은 금속을 부식시킬 수 , 

있고 의류와 신발 등 가국 제품에 묻으면 , 가죽이 경화되는 등 피해를 발생시킴 또한 일부 . 

제품은 교체 시기 제조 년 월 등 법정 표시사항을 지키지 않아 한국소비자원으로부터 ‘ ’, ‘ ’ 

시정을 받기도 했음.

년 출시된 습기제거제 부동의 위 물먹는 하마는 옥시 살균제 사망사고사태 이후 - 1986 1 ‘ ’ ‘ ’

소비자로부터 외면 받고 있으며 불매 운동으로 인해 현재 대형마트에서 판매 되지 않음, . 

익산의 생산 공장도 폐쇄( )

공석이라고 볼 수 있는 습기 제거제 시장을 대체할 혁신적인 제품의 개발이 필요한 시점임- . 

소비자의 에 의한 제품 개발의 필요성NEEDS○ 
가정 내 습도가 를 넘으면 만 종에 이르는 - 70% 7 2,000 곰팡이균이 활발히 번식하게 되며,  
피부및 호흡기로 접촉되면 아토피 기관지염 알레르기 천식 만성비염 결막염 등의 원인, , , , 이 

됨.

특히 긴 여름과 높은 기온 국지성 호우 등에 따른 - , , 가정 내 습기 문제의 심각성을 인지함
- 대상물의 손상 없이 수분을 제거할 수 있는 근적외선 파장과 피톤치드를 (Near Infrared)
활용한 습기제거제 제품으로써 옷장 신발장 욕실 창고 등 다양한 곳에 비치하여 사용할 수  , , , , 

있는 활용도가 매우 높은 제품으로 친환경적이고 인체에 무해한 습기 제거제임.

글로벌 - 아토피 피부염 환자 수는 년 억 명까지 증가될 전망 중소기업기술로드맵 2022 1.38 ( . 

이며 아토피 피부염은 환경적인 요소와 매우 밀접하게 관련되어 있음 특히 습기로 2018.) , . 

인해 증식된 곰팡이 바이러스 세균 등에 의해 아토피가 발생 심화 되고 있음, , . ⦁ 근적외선 
제습과 피톤치드의 항균 소취 탈취 방충 기능을 활용하여 아토피 관련 사회적 건강문제를 , , , 
해결 하고자 함 .

습기 제거를 위한 다양한 노력< >
신문지< > 신문지< > 물먹는 하마< > 숯< >
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%&'()*+/0 123 1-2 ( )

햇살 소독의 원리와 동일한 제습기‘ ’○ 

태양광은 선 자외선 가시광선 근 적외선 등으로 구성되며 이 중 흔히 - X- , , , ( ) , 

복사에너지 로 알고 있는 근적외선은 주변의 온도를 높이지 않고 대상물의 (Radiation Energy)

내부를 자극해 수분을 밀어내는 방식으로 대상물의 손상 없이 수분을 제거할 수 있는 매우 
효율적인 방법임.

중 에너지가 높은 영역대의 파장인 마이크로메타 내의 - Near IR 0.8~1.0 근적외선(NIR) 
파장대역을 활용하여 효과 적이고 효율적인 습기 제거가 가능함. 

제습에 효과적인 근적외선< >

기존 제습 제품의 한계점 극복○ 

반영구적으로 사용할 수 있는 사자의 제품과 달리 기존 제습제는 용량의 한계로 자주 - 

교체해야 하는 번거로움을 가지고 있으며 내용 액인 염화칼슘액은 금속을 부식시킬 수 , 

있고 의류와 신발 등 가국 제품에 묻으면 , 가죽이 경화되는 등 피해를 발생시킴 또한 일부 . 

제품은 교체 시기 제조 년 월 등 법정 표시사항을 지키지 않아 한국소비자원으로부터 ‘ ’, ‘ ’ 

시정을 받기도 했음.

옥시 사태 이후 대표 습기제거제 물먹는 하마기피 ‘ ’○ 

년 출시된 습기제거제 부동의 위 물먹는 하마는 옥시 살균제 사망사고사태 이후 - 1986 1 ‘ ’ ‘ ’

소비자로부터 외면 받고 있으며 불매 운동으로 인해 현재 대형마트에서 판매 되지 않음, . 

익산의 생산 공장도 폐쇄( )

공석이라고 볼 수 있는 습기 제거제 시장을 대체할 혁신적인 제품의 개발이 필요한 시점임- . 
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실현가능성 2. (Solution)

%&'()*+4&5+67 2-1. 

개발 제품 개요 및 개발방법○ 

제품 스펙⦁ 

배터리 시간 충전 일 사용 충전단자 낮은 소비 전력 - 3000mAh (1 60 ),  - USB , 

사이즈 - 8 * 20 

근적외선 햇살 소독⦁ 

근적외선 사용 밝기 조절 센서 반영구적 수명 감성 조명 - Power LED ( ). , 

섬유질 훼손 인체 무해 인체에 이로운 파장 - X, ( )

파장대역 제습 살균 효과  - 800 ~ 1,000nm , + 

피톤치드⦁ 

천연 항균물질 아토피 피부질환 예방 - , 

소취 탈취 및 향균 방충 기능 - , 

연동 app⦁ 

온습도 센서 사용 지역에 따른 온 습도 정보 제공 - , 

제품 사용 상태 확인 배터리 잔량 표시 간편 터치 구동 - , , 

시제품< > 제품 설계도 참고자료 참조< ( )>

제품 사용 예시< > 연동 교체< APP> 
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핵심 기술 및 개발 역량○ 

근적외선 광원 확보⦁ 

 

현재 근적외선은 램프용 전구로만 존재하며 자사 제품에는 적합하지 않는 급 이상의 - , 100watt

고출력 광원으로써 원대의 고 가격 대로 신발장이나 옷장에 적합하지 않으며, 4,000~10,000 , 

전구 방식으로 유지 관리 비용이 과도하게 발생되는 문제가 있음.

본 창업팀은  와 종의 파장과 - 880nm 940nm 2 이상의 고출력을 구현 하는  1.0watt/LED 
제조업체 디오디티 와 협약Power LED ( ) 을 통해 근적외선 광원을 확보하고 있음.

광원 확보<Power LED >

사업 추진일정 < >

추진내용 추진기간 세부내용
제품 기획 및 기술 분석 2018.09.01. ~ 2018.10.01 세부기능 선행 조사, 

조사 분석IP 2018.10.01. ~ 2018.11.01 대상 조사 분석IP

디자인 도출 2018.10.01. ~ 2018.11.01 디자인 수정 및 차 도출1

도면화 작업3D 2018.11.01. ~ 2018.12.01 도면화 작업3D

렌더링 작업 2018.11.01. ~ 2018.12.01 도면을 기초로 렌더링 전개3D

제작 디자인Mock-up (spec, ) 2018.12.01. ~ 2019.01.01 차 제품 도출1 Mock-up 

개발app 2019.01.01. ~ 2019.04.01 기획 후 개발 착수 기능 협의app ( )

제품 및 시험 성적서Test 2019.02.01. ~ 2019.04.01 인증 인증 등kc , KCL

소비자 검증 2019.04.01. ~ 2019.05.01 소비자 테스트
지재권 확보 2019.05.01. ~ 2020.05.01 상표 특허 디자인 등, , 

시제품 2019.06.01. ~ 2019.07.01 시제품 도출
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%&'()*+89:;+<+=>?+@$AB 2-2. 

기후 변화에 따른 습기 관련 시장 급증○ 

최근 한반도 날씨는 덥고 습한 아열대성 기후로 변하고 있으며 국내 제습기 및 제습제 - , 

시장은 지속적으로 성장 중임. 제습기 판매량은 년보다 약 증가한 만대 규모2017 20% 60 약 (

억 원 규모 에 육박함 브릿지 경제1,800 ) . ( . 2018.)

년 기준 한국 가구수는 약 만 가구로써 가구당 개의 제습제를 사용할 경우 - 2016 2,100 , 1 2

최대 만개의 수요가 창출되며 만원의 소비자가로 판매될 경우 매출액은 억 원임4,200 , 2 8,400 . 

초기 의 시장에 진입할 경우 약 억 원의 매출이 예상됨1% 84 .

국내 제습제 시장의 를 차지하는 물먹는 하마 가 시장에서 외면 받으면서 - 80% ‘ ’ 제습제 시장의 
신규 기업 진입 조건이 매우 유리한 상황임. 

경쟁 제품 비교○ 

경쟁 제품 비교표< >

제품            
특징    

제습기 기존 제습제 자사 제품

제품 가격 만원20~50 만원 만원1 ~3 만원1

디자인 보통 보통 우수

핵심 기술 기능( ) 냉각식 건조식, 염화칼슘 유해( ) 근적외선 피톤치드, 

내용 연수 년3~7 개월 소모품2~3 ( ) 반영구적

연동app 가능 불가능 가능
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성장전략 3. (Scale-up)

CDE2+<+FGHI 3-1. 

팀원 출자금 시드 머니 확보- 

정부 지원금을 활용하여 제품 기획 후 시제품 생산까지 추진하고 추후 제품 인증 후 제품 - , 

양산 및 공장 설립을 통한 소요자금 확충 예정 기보 중진공( , )

정부 사업 참여를 통해 정부 지원금 추가 조달- R&D

정부지원금 집행계획 < >

구분 비목 산출근거 금액

직접
비용

인건비 직원 인건비 월 천원 명2,000 * 10 * 1 천원20,000

시제품제작비

컨트롤러 제작 구동 회로 천원( ) = 10,000

천원40,000

금형 종 천원 천원Mock 4 * 5,000 = 20,000

제작 공정비 천원 천원LED 200ea * 2.5 = 500

회 천원 천원SMT 4 * 1,000 = 4,000

앱 개발 회 천원1 = 5,500

재료비

대역 천원 천원NIR Chip(800nm ) 100ea*4 = 400

천원10,00

대역 천원 천원 NIR Chip(900nm ) 100ea*4 = 400

천원 천원LED Package 200ea*1 = 200

종 천원 천원PCB 4 * 1,000 = 4,000

전원부품 밧데리 외 천원( ) = 5,000

지재권취득비 특허 상표 디자인, , 천원5,000

마케팅비 홈페이지 제작 천원2,000

마케팅 블로그 등 천원(SNS, ) 2,000
천원4,000

지급수수료 시험비 인증비 등, 천원2,000

기자재구입비 사무용기기 테스트 기기, 천원5,000

사무실임차비 월 천원 400 * 10 천원4,000

간접
비용

활동비 출장여비 소모품 구입 등 천원 개월, 500 * 10 천원5,000

전담멘토비 필수( ) 전담 멘토비 천원 개월500 * 10 천원5,000

합계 천원100,000
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89JK+<+3L%M+67 3-2. 

NO89+@$+AB+ =>+<+PQRS3  3-2-1. ( ) 

사업화 모델○ 

주요 판매처⦁ 

오픈마켓 번가 옥션 마켓 등- (11 , , G )

중소기업 유통지원센터 홈쇼핑 정책매장 마케팅지원사업 등- (TV , , )

오프라인 마켓 홈플러스 다이소 롯데마트 등- ( , , )

사업화 전략 요약< >

 ◦ NO89 JM+T0  
해당 없음- .

 ◦ NO89 QM+UV 

유통채널명 진출시기 판매 아이템 판매금액

온라인 마켓 년 월2019 06 근적외선 제습제 원 대 10,000 * 20,000

억원= 2

오프라인 마켓 년 월2019 06 근적외선 제습제 원 대10,000 * 20,000

억원  = 2
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WX89+JM+AB+ =>+<+PQRS3 3-2-2. ( )  

정부지원사업 및 기존 인프라 활용○ 

신산업 수출 단기수출보험 지원사업 산업통산자원부- ( )

해외물류 네트워크 사업 해외인프라 확보- KOTRA ( )

해외지사화 사업 참여 산업통상자원부- ( )

신흥시장 마켓 우크라이나 키예프미디어워크 참여 문화체육 관광부- ( ) ( )

필리핀 수출 컨소시엄 참가 중소벤처기업부- ( )

○ 글로벌 진출 실적   

신규 창업 기업으로 해당 사항 없음.※ 

○ 글로벌 진출 역량 

신규 창업 기업으로 해당 사항 없음.※ 

○ 수출 분야 핵심 인력 명 1

팀원 해외 제품 수출 실적 보유 다국어를 통한 해외 제품 상세페이지 제작 가능- , .

○ 해외시장 매출 예상 

유통채널명 진출시기 판매 아이템 판매금액

아마존 2019.6.1. 2019.12.31.～ 근적외선 제습기 원 대 10,000 * 5,000

천만원 = 5

해외 바이어
일본 중국 미국( , , , 

베트남)

2019.6.1. 2019.12.31.～ 근적외선 제습기 원 대 10,000 * 20,000

억원 = 2

MY /Z+<+67 3-3. (EXIT)  

[C\]  3-3-1. 

크라우드 펀딩 활용○ 
소셜미션인 제습 문제를 해결하고 제품의 사업성을 통해 한국크라우드펀딩협회를 통한 - , 

크라우드 펀딩을 조성하여 크라우드 펀딩 목표 금액 확보.

미국 크라우드 펀딩 시장 진출을 위한 해외 크라우드 펀딩 인디고 워크샵 참여예정  - ‘ ’ 
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해외 크라우드 펀딩 인디고 프로세스< ‘ ’ >

                            

○ 엔젤투자 등 VC, 
국내 각종 투자 설명회 참석을 통해 엔젤투자 등 투자 자금 확보- VC, .

인수합병  3-3-2. ‧ (M&A)

다수의 실적을 보유한 자문사 네트워크 확보M&A○ 

컨설팅 회계세무 법률 가지 핵심요소를 구분하여 - Financial Advisor, , , , Financial Spomsors 5

전담팀을 구축한 자문사를 확보하여 성공적인 전략 수립M&A .

국내 굴지 건설사 또는 해외 우량기업을 대상으로 적극적인 기업홍보○ 

기업의 핵심역량 및 기술력 인프라를 체계적으로 정리하여 분기별 투자설명회 및 - 

기업성과를 공유.

기업공개  3-3-3. (IPO)

적절한 시점을 위한 기업 투명성 제고IPO ○ 

시점 년 전부터 공신력 있는 회계법인의 외부감사를 통해 를 준비화고 투명한 회계 - IPO 2 IPO

관리를 통해 적정성 확보.

실질적인 을 실행하여 최적의 발행가를 산정하고 매수리포터를 통한 시장관심을 - Action plan

극대화하여 을 통한 주식매수를 유발IR .

정부지원금  3-3-4. 

중소기업 정책자금 융자 계획 ○ 

창업기업지원 일반창업을 통해 정부자금 융자 확보- .

중소벤처기업부 지원사업을 통해 연구개발 자금 확보- R&D .
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팀 구성 4. (Team)

^ZC+<+_`*+$\ab 4-1. 
 ◦ ^ZC+cd+<+ab+
개인정보로 인한 비공개

 ◦ ce+efg`+<+hiHI  

현재 재직인원
대표자 제외( ) 명0 추가 고용계획

협약기간내( ) 명7

 ◦ _`cd+<+ab

순번 직급 성명 주요 담당업무 경력 및 학력 등 채용
연월

일자리 
안정자금 
수혜여부

1 !
채용
예정

X

진행 예정( )

2 !
채용
예정

X

진행 예정( )

3 !
채용
예정

X

진행 예정( )

4 !
채용
예정

X

진행 예정( )

5 !
채용
예정

X

진행 예정( )

 

 ◦ jR+g?+hiHI

순번 주요 담당업무 요구되는 경력 및 학력 등 채용시기
1 개발S/W 분야 전공 학사 이상 경력 년 이상IT ( 3 ) ’18. 11

2 국내외 마케팅 영업( ) 수출 업무 유경험자 ’19. 03  
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 ◦ &klmn o?!&+p cd+<+ab( ) 

순번 파트너명 주요역량 주요 협력사항 비고

1 - 금형 시제품 제작, 시제품 제작 -

2 - 근적외선 램프(NIR) 
근적외선 램프 제조 (NIR) 

공급 팀원 참여

3 - 앱 개발 앱 개발 -
 

근적외선 램프 제조 디오디티 및 기술자 팀원 참여로 기술력을 확보 하고 있음( ) .※ 

4q0+R]+TrHI 4-2. 

사회 기술적 파급력  ◦ 

강한 에너지를 이용해 균을 직접 살균하는 자외선 살균과는 다르게 세균이 서식 할 수  - (UV) 

없는 환경 조성으로 세균을 박멸하는 근적외선 살균 기술을 활용하여 화장실 싱크대(NIR) , , , 

세탁기 등등 제품의 활용 범위를 넓힘.

중소기업 성과공유제 도입을 통한 직원 복지  ◦ 

내일 채움공제를 통해 직원 고용안정을 지속하고 경영실적에 따른 경영성과급과  - 

직무발명보상을 통해 직원들의 사기 증진 및 업무 효율성 향상의 동기부여를 제시하며 

다양한 사내 복지를 통해 근로환경을 최적화 할 예정

중소기업 성과공유제 도입현황 및 계획 < >

제도명 도입 여부 주요내용 실적*

내일채움공제 예정(’18.10)
정관 취업규칙 등 내부 규정과 주요내용을 

발췌하여 기재 -

사내근로복지기금 예정(’19.01) 기금조성 및 기금법인 설립 운용규정 마련, -

경영성과급 예정(’19.01)
경영성과 발생시 해당성과 공유 인센티브 

지급 -

직무발명보상 예정(’19.01) 직무발명을 통해 상응하는 보상 지급 -



기타 참고자료 해당자에 한함( )

st+(uv< >

st+,2w< >



기타 참고자료 해당자에 한함( )

st+,2w< >

xyz {|(z< >                     < >

 



기타 참고자료 해당자에 한함( )

st+4i+ U8< ‘ ’>              

 

<app>           



창업선도대학 창업아이템 사업화2017 「 」
예비 창업자 사업계획서( )

 Ⅰ 일반현황. 

!"#$ 1. 
                                      

!"%&  1-1) 

창업아이템명 Smart-phone App controlled Injector
신청자 성명 - 생년월일 - 성별 -
직업 '()* 창업유무 +,-./ 

개업연월일
회사성립연월일( ) 사업자구분 +,-./

사업비 
구성계획
백만원( )

정부지원금 01275
투자유치 금액
누적 백만원( , )

대응
자금

현금 01225
현물

합계 012100

3456*78%&  1-2) 

신청분야
택 ( 1)

기술분야
!전문기술인력 인 이상의 팀창업 또는 예비창업팀2
!전문기술인력 대표( ) & 투자유치 금액 천만원 이상5
■전문기술인력 대표( )

분야BM !학생 및 일반인 & 투자유치 금액 천만원 이상5
!학생 및 일반인 
기술분야 창업자 세부정보 분야 창업자는 작성 불필요(BM )

팀창업 여부 8
구성원 명단
팀창업 시 작성( )

대표 기업( ) 
현황

조건 ① 
해당 시
조건 ② 
해당 시

• 업종( ) 바이오헬스케어 
• 창업아이템 개요( ) 스마트폰 으로 제어하는 동물용 의약품 자동 주입기 App



-./*#$2. 

-.9: 2-1) 

;<=>*?@AB*CD=>E*?@AF CD=>*GHIB*;<=>E*GHJ - , 
;<=>1*KLMN*OP* !QR*CD=>E*?@S*!Q* - IoT

 

 
-.C!*T*UV*○    

!QR*;<=>1*KLMN*WXYZ[*\]^_*O`    - IoT 

GaS*WXYZP*CDb=>E*!Qcde*Zfg*^hN6*i*    - 

;<=>*jkS*!QGlB*CD=>E*mnS*!QG*o*p*O`*    - 

qr*    - estu*,es!v*eswxy*z{A_*ON* |.e*Digital Healthcare 

}Hy*~![*N�Ä*#f*     

CDÅ{*Ç2e*CDesÉ* !!e*ÑÖÑ*ÜáZ*}ÉàH*âÖÑàH*CD=>    - IoT 

GHIB*;<=>E*GäãP     ,

    - CD=>*[åAB*;<=>E*[åAãP*eçÑ*éÉg*èdAP*êg*UVH*i*

"*34)R*{ë* íìe*îïCñ*póR*Eòg*ôàF*föõ*úR*Yùbg*û`    - 20

üCñe*:†bZ*78Ñ)*°¢y*£§àH*G•*¶Gß=*®S*©3g*[{_*    - 

™´*    - CDe*¨≠ÆØ¨∞Ny*f#A_*±≤*;<bg*xS*¨≠ÆØ¨∞Ny*

f#A!*x≥*-.g*¥µ**      

&m∂∑ 2-2) 

ì*Cñ*®V2∏àH*π2*:∫ - 10
Gy*ª≥*); ºΩ ≠∞æ _øvk*¿*:∫ò(=*vS*.¡*G≥ - , , , 
Ü)*ád*T*¬√y*&mA_*OàF*Gy*fƒ*;.≈H*∆wS*:« - 

 
®V/*∂∑*○    

Ü)*%&H*)≥*»ƒù    - 



    - "*34)R*ƒ…Üá ƒ å« !.:∫å«, , ük_*ÀÃ{*UVy*ÕY≥rP* 

Œ!õ*œ∆«g*£§àH* ;.e*Yùg*xAí*      IoA Platform service 

–—e*“«g*:”‘*êGF –’*UVe*ÕYg*xAí*-eõ*c3g*{÷®H*    - , 

◊¶*(ÿî*;.g*YùîŸ�*i*     

®V/*Ü)*ád*T*&m*¬√*U⁄○ 

    - ì*¡ò2*¤®É*‹¶7›!y*Üá≥2015 , 

îƒ…ƒú !XfiΩ fl/) U. z‡ ;·  ‚e*ƒ *ò*Z%*pw*    - - - - - - -

Ü)*ád*T*&m*¬√*U⁄    - 

X„7›!*T*ƒ ‰t**** ¬√¿⁄•Â*      1. : 10-1298491

¤®É*/òÊ*¨Áÿ****** ¬√¿⁄•Â*      2. : 10-1083301

ù!*ËÈ*T*9·* Í*ÎÏG*X,Ì*¡ò2*¤®É*X„*7%!*      3. 

¬√¿⁄•Â*                                  : 10-2013-34203

;.≈*fw*¬√*U⁄    - 

¤®É*/òÊ*¨Áÿ      1. 

¡ò2*¤®É*‹¶7›!      2. 

ÓÔ≠;{É*fk*Ò      3. 



 Ⅱ 창업아이템 현황. 

3.-.¶Gß*Ü@

창업아이템
소개

- ¨≠ÆÚ* àH*ƒNAP*ÛÙCDÉ*eı…*/C*”ˆ!APP  

ã˜S*”;ıDg*{%î¯Z*{%É∑=*˘l*/CàH*”ˆAP*”;!- 

”;˙e*%î%∑G*˚ıG*?@S*¸/ CD g*xS*2˝”;!õ*- ( )

¨≠ÆÚg*WCAí*2˝=˛*¸/y*Îˇ!"Aí*ƒN  

경쟁사 제품 
또는 서비스
분석

!#*‰$ %;*‰$

˚ı!C8õ*!C*ƒN8*- 

'&$* '9*(*)!  ( )

(ÿî*!!*=x‹*≥6*i*- 

ÈÑÌ* y*}É‘*p*+`*- DATA

!C8õ*ƒN8*5k‡*- 

ºÉ*lG!*)!  (1 )

2˝*ƒN*[å*- 

ÈÑÌ* y*ª≥*- DATA Feedback

T*;É/*,-ˇ.*}É* 

국내외 
목표시장

/C*ıD*”ˆ!!y*£§àH*ÛÙCD*v/*- !åg*ª≥Platform  

 y*XÈAll Care Service  

ò0[*ü1g*}ÉS*ƒ…*T*˛,¨*23*Ω4*- 

이미지

¨≠ÆÚ*WC‡*2˝”;! [5_Zinnokit( )



-.¶Gße*!QY4. 

!Qe*Ü@ 4-1)  

Ø¨∞N*|.R*!#*es|.e*:Ωy*©∏î6*S7*8*9:Ñ)*;”e*|. - 
GaS*<=>=*¨≠ÆÚg*GÉS*2˝*”;!y*Üá≥*;.≈*A�i - 
ã˜S*”;ıDg*{%î¯Z*{%É∑=*˘l*/CàH*”ˆAP*”;!* - 

 
!Qe*?@Y*○    

Ø¨∞N*|.R* ¿*3!Qe*ÑÉàH*!#*es|.e*:Ωy*    - IT, BT, NT, RT 

¡?@k_*©∏î6*S7*8*9:Ñ)*;”e*|.*     

í!=P*∆sy*,AS*;ò*+‰ B„vk »C=*®,S*D=GE ¿*    - , , (well-aging) 

ã˜S*;”e*˛,¨õ*v/*∏,*T*!Qe*ÜáG*9i*     

   

Ø¨∞N*|.e*8uR*'ÇÑàH*ò*7ΩÑ)*_F≈ ´·|*œ7 es!Qe*±u    - , ▪

es,{·e*è[ Ge*H*±u=*®S*IX*è[*¿e*@)=˛*!)    - , 

"*34)R*GaS*î®Ñ*<=*>=˛*ÜÜ)G*¤®A_*OP*¨≠ÆÚg*GÉAí*    - 

¡—2˝ƒN _∏∆J ˚ı%&*Îˇ!" H¸vky*‘*p*OP*     , , , 

    - ¨≠ÆÚ*WC‡*2˝”;!y*Üá≥*;.≈ A�*i* 

!Qe*Ü@*○ 

    - ¨≠ÆÚ* àH*ƒNAP*ÛÙCDÉ*eı…*/C*”ˆ!*APP

ã˜S*”;ıDg*    - {%î¯Z*{%É∑=*˘l*/CàH*”ˆAP*”;!

”;˙e*%î%∑*˚ıG*?@S*¸/ CD g*xS*2˝”;!õ*¨≠ÆÚg*    - ( )

WCAí*2˝=˛*¸/y*Îˇ!"Aí*ƒN‘*p*OE⁄*ñòYg*©&     

¶C* V* g*ª≥*!#*‰$Z*%;*‰$e*ÇGy*©)‘*p*O`*    - < 1>



V* !#*‰$Z*%;*‰$e*ÇG< 1> 

!#*‰$ %;*‰$

˚ı!C8õ*!C*ƒN8*'&$ - 

'9*(*)!   ( )

¸/[*úC*îŸÊ^ ƒ* /[*** - , 3

úCîŸ8lE*(ÿî*!!*=  

x‹*≥6*i*  

ÈÑÌ* y*}É‘*p*+`* - DATA

!C8õ*ƒN8*5k‡* - 

ºÉ*lG!*)!   (1 )

!!*=*x‹A{*K¶E* - 

2˝*ƒN*[å*  

ÈÑÌ* y*ª≥* - DATA Feedback

T*;É/*,-ˇ.*}É*  

ƒN8*5ky*ª≥*!!e*[˝*:L«*„≈*T*!C8*M‡≈=*˘N*L∑O*T*    - 

8PO*–M≈=*˘N*}CY*Ö®≈*      

2˝ƒNy*ª≥*!!úCG*Q[åS*®u=>*    - îùïÑ*ƒı*+G 

ƒ* /=*eS*R‹*[å*      3

¨≠ÆÚg*ªAí*2˝”;!e*_∏*∆J ˚ıG«*¿e    - , ƒù*T*}É*[å DATA 

   

!Qe*ÇSY*T*T-Y 4-2) 

‹se*jkY 3UY ñòYg*„ ≥*{%î¯=*/CàH*úC - , , 
:L;*®,*[˝*Ix*T*2˝vk*¿*!åÑ*Ix=*O`* - 

 
!Qe*ÇSY○ T*T-Y 

    - ‹se*jkY 3UY ñòYg*„ ≥*{%î¯=*/CàH*úC, , Aí*

;É/ pe; &Â/ [*3•*VW*”;≥6AP*p_y*XN”_      ( , )

(�CDÉ*ÑÉg*x≥*:∑≈ M‡≈ ´Y≈H*î∏=*∆ˆA�*i    - , , 

¶C* V* y*ª≥*:L;õe*ÇSZg*©)‘*p*O`*    - < 2>

  



V* :L;õe*ÇSZ +%;[*9i< 2> ( )

ƒ…S*¬E

ƒ…d

Dana Diabecre R
Minimed 
Paradigm OmniPod [5Zinnokit( )

ÉE )\]*”ˆ )\]*”ˆ )\]*”ˆ Î^*”;˙*”ˆ

2˝vk Q[ Q[ Q[ [å

)!

[H 7H( x x
_`)

500 x 850 x 19

®

500 x 850 x 19

®

450 x 650 x 18

L

400 x 550 x16

M

23[˝ 12280 12250 12700 1230

!a - - -
ƒù*}ÉData / 

¨≠ÆÚ*ƒN

ƒ… ˛,¨ e*X#Ω4*4-3) ( )

/C*”ˆ!!y*£§àH*S* H*áò*[å - All Care Platform Service   
ÛÙCDÉàH*qSMP*êG*¶ˇl*es!! bcÆde ù∏fi,*¿* - , , 
f}Z*|.ò(e* ƒN*!åG*?@S*Î^*5˜=*ÑÉ*[å*  Smart 

 
îƒ…*ƒú*JΩ○ 

g!*/C*”ˆ!!y* àH*AF Gy*CDÉ* )*    - Main Function , Wearable device

/hg*ª≥*úCAE⁄*i*     

)*1i*œ[H* ¿*!åY*∏,y*vkEXH*    - Wearable device Cam, Speaker, Mic 

œ[*îj*p*O`*     

≥%*rÉR* V* Z*k`*    - < 3>



V* îƒ…*ƒú*JΩ< 3> 

기능성 장비 기초개발 장비 보조 장비

자동 약물 주입기기- 
핵심이 되는 기능으로- 
을 통한 원격 약물  App

주입기  

동물용 자켓- 
전문업체와 제휴해 - 
계절별로 제작  
해당 장비에 약물 - 
주입기기를 부착  

관리 도구- 
약물 주입기기외에 - 
카메라 스피커등을   , 
장착해 추가적인   
보조장비로 활용  

Üá*?@*T*–’*˛,¨*JΩ○ 

ÛÙCDÉ*ıD*”ˆ!!y*\N˛*ÛÙCDe* y*}ÉAP*‰t*    - DATA

g*}É*≥*ÛÙCDe*l`*p µ∏mC*p M,*nHk*¿g*o%‘*p*    - Sensing Chip , , 

O`     

    - ÈÑÌ* y*}É*Gy*_ø=>*ƒùDATA ‘*p*OàF GaS* P*, Big DATA

˚ıG«* ÜÜ)e*HπG« R‹G« ¥Z*¿e* XÈàH*)≥     Feedback, , , DATA 

‹spJZ*éZe*–Ñ≈*!åg*f#‘*p*O`*     

pS    - , es!!*;É/*,-ˇ.*ÄÉg*ª≥ uÂqOe*∏g*Üfi≥*¸/*T* 

&Â/*ïe*uÂ*%&qr*}Y≈E*!®‘*p*O`*     

≥%*rÉR* V* =˛*©)‘*p*O`**    - < 4>

V* Üá*?@*T*–’*˛,¨*JΩ< 4> 

선택형 추가 장비 최종 서비스 결과
- Sensing Chip

기술을 통해 - Easy setup 
걸음 수 심장박동 수 소비   , , 
칼로리 등을 측정하며   

으로 - Slot type sensor chip
활용할 수 있음   
운동기구 업체 및 전문업체와의 - 
제휴가 필요  

기능을 통해 를 - Platform All Care Service
구축   

헬스케어 관제시스템을 만들어 치료- IoT , 
관리 예방 교감 재미 등을 측정하며  , , , 
축적된 를 고객에게 제공할 수 있음- DATA
동물병원 및 사료업체등과의 제휴가 필요- 

≥%*56e*áòR*#se*ÛÙCDÉàH*qSMP*êG*¶ˇl*es!! bcÆde    - , , 



ù∏fi,*¿*f}Z*|.ò(e* ƒN*!åG*?@S*Î^*56=*ÑÉ‘*p*O`      Smart 

"*34)R*I—ÑàH*    - ıD*”ˆ!!y*îúàH*Gy*£§àH*S*tuvg

™´*XÈA�_*i*     

;.Îw e*ÇSY 4-4) (BM)

ƒ…*23*Gn&ã*˛,¨*23*Gn=*gZ** - 
ÈÑ*Ì* y*23AP*xG!*23e*‰$àH*pnÎw*©∏*[å - DATA
ò0[*ü1g*}ÉS*23*Ω4 - 

  
pn*Îw○ 

BE!õ*BEy*òzR{*¨≠Æ*2˝*”;!y*ªS*ƒ…23*Gn&ã    - , 

     |%˙*;És*T*8[*!å*ƒù*¿g*ªS*˛,¨*23*Gn=*gZg*}œN*∆w

'(*;É/õ*CDπ2*;É/y*X5*≥* î∏)*CDπ2g*I—Ñ)*a~àH*    - B2B 

—%≥˛*∆ˆ     

pE�*ò∂* í*CDπ2=*    - 4,000 ∏,y*¡uùÄ*≤*|%˙*;Ésy*EpAP*

‰tàH*WÅ*A�*i*     

≥%*;.Îwg*qr[*¶Ç*≥É=*ÑÉ‘*:I »q*peç*es!!*î∏=*    - , 

∆·A!*x≥—*     SEe* )èG*?@A{*KàÑH*≥É*∆·=E*ÑÖFDA 

 

œ[H*±≤*˛,¨[* ‡ÜH*–’*˛,¨[*áò‘*î ÈÑ*Ì* y*    - Platform , DATA

£§àH*_ø=>*¡uƒùAÊ^*;s.&*T*CDπ2=*≥%* y*23AP*     DATA

     xG!*23e*‰$àH*pnÎwg*©∏‘*p*O`*

 
23*Ω4*○ 

≥%*ƒ…R* =*8á*ÑÖiàH*'(*23*Ω4&ã*ò0[*ü1g*}ÉS    - B2B

23Ω4G*ÑÖ*      

"*34/P* V* õ*kR*ò0[*ü1g*}É≥*23‘*Ω4*    - < 5>



V* ò0[*ü1< 5> 

ò0[*ü1 Target àµ);  «/ vΩ

»qÛÙCD

É…âº
Global pet Expo - -

”S»q*

®;v*V2

çΩ ˛ä® - - Cf

pe;âº Bq® - - ®ç≤9

ãåÇGç*

CDπ2

- - - !#*ÊCR

- - - !#*ÊCR

- - - !#*ÊCR

cÆd)*.& - - - éX

–’*¥ZD*|·Ω4 4-5) 

¨≠ÆÚ*WC‡*2˝”;! - 
m'S*CD*ÜS*É*/C*es∏, - 

  
–’*¥ZD○ 

”ƒN8õ*”ˆXC*!X8H*XYMF ”*ƒN8P*;É*¨≠ÆÚ ¨≠Æöÿ    - HW : , , , 

õ*¡—àH*xG!*ª3g*‘*p*OP* G*r∏Ì*èê˚¨*ÎÏZ*     PC SID Protocol

”ˆ!*ëãe*Î!y*ƒNA!*xS* ºHH*XY     Driver 

”ˆ∑* ƒN ”ˆÉ∑*Ω|*ãH¢í*≥ì*¿e*W|!åR*ëîN=*    - SW : Feedback , 

r∏Aí*¨≠ÆÚ*¿e*É8!!H*ï>*ñÉ*ãHüóg*1b_*©∏‘*p*OE⁄     

XY*     



üò* ¨≠ÆÚ*WC‡*2˝”;! [5< 1> _Zinnokit( )



-.¶Gße*î∏Y5. 

rpî∏*òz* :L*T*23[åY 5-1) ( ) 

ò&*(�CD*î∏R* ì*:*  2*ñôe*öÎH*©®*o*òõ - 2020 6
ÛÙÉ*esî∏g*àµ*î∏àH*—%≥*∆ˆ‘*òz* - 

  
rp*î∏*öÎ○ 

úòÈ|$…8e*/s=*˘ùB* (�CD*Wv|.*5ì*T*áò‰±*WX*    - ( ,2016.8)

ì*!û*(�CDg*;üA_*OP*[Xe*,†R* GF (�CD*;ü*     2015 21.8% , 

[X*pP*ı* 1*[XH*œ|*°*     457

ì*î∏öÎP*ı* ¢* £12*pû)*êàH*œ%MF 3ì* /k*p*Gue    - 2012 8,947 5 , 2

Y∏§g*!⁄A_*ON* ì:=P*ı*  2*ñôe*öÎH*©®*o*òõ     2020 6

V* ÛÙCD*v/î∏*öÎY∏*òõ< 6> 
Jx* £¢2: 

X5 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

î∏

öÎ
9 11.4 14.3 18.1 22.9 28.9 36.5 46.0 58.1

(�CD*v/*|.R*)>*;s pe∆s CDÉes!!*T*eı…àH*XS*‘*p    - , , 

OàF*CDπ2e*:I* ì* |*!û*òq=*ı* £ÜH* ì*®,* e*     2014 12 4 2008 40.5%

è[†g*&G_*O`*     

–Å=P*CDπ2=˛*pees*˛,¨õ*i`*•¶ »É*˛,¨*ƒù*T*(�CDÉ    - , 

ía*îfibg*ßœ_*OP*œ7*®     

V* (�CD*v/*.’*T*CDπ2e*3·*èO§< 7> 

.’ 2012 2013
ì*®,(2011 )

2014
ì*®,(2012 )

Y∏§
ì*®,(2013 )

(�CD 17.7% 19.5% 34.3% 23.6%

CDπ2 5.2% 8.0% 16.5% 9.8%



ÛÙÉ*esî∏○ 

GaS*(�î∏*L=˛*    - ÛÙÉ*esî∏g*"*34)R*àµàH*A�*i

;<Z*≠©[{H*(�*CD*∂î*%™π=*lkF GaS*%™π*‹sy*x≥—*    - , 

{>Ñ)*ÄCZ*ıD*R‰G*?@     

(�*CDe*%™πG*µ¯S*êR*ü    - èug*ï>*´¨‘*p*+!*≠0 GF

pS*;<Z*≠©[{H*ía*Öπè 0r∏ 9EÆØ 3∏πè*¿* g*C(A_*    - ( , , )

O!*≠0*®     

∫q*(�CD*&†;*Ûˇ∞*ã±ç[* Z* ì*(�CD* ≠ke*%™π*    -  2011 2015 9,000

∆J*,†g* ;S*¥Zy*≤≥&B*      

    -  2 ì* B=˛* ì* BàH* ¥è011 309 2015 2,877 831% S*êg*µ*p*O`*

%™πg*‹sA!*x≥—*;É/[*g!=P*3”*‰0Aí*% Í*&)y*∂¶6*AF*    - 

ü*G≤=E* Ü|*ï˝àH*{>ÑàH*B„*°∆g*∂¶6*i*     1-6

∑ "*34/[*∫xA_/*AP*¨≠Æ*2˝*”;!e*:I*(�CDe*%™π*è[õ*    - , 

(�CDe*‹Åv*pQ ∏pQ [fƒ*ÅÉÃ{*ÛÙCDZ*v/Ì*     , , High-end 

es˛,¨[*áÕA_*O`g*≤≥*π*≠*     

    

    - î!ÑàH*ÑÖAF*ÇS≈*Ì*;.Gl_*‘*p*O`

    



 ◦ rpî∏ ∆·*fÑ 

≥%;[*+`    - 

≥Éî∏*òz* :L*T*23[åY 5-2) ( )   

 ◦ ∫Hª*∆·*fÑ* 

≥%;[*+`    - 

∫Hª*∆·*∂∑* ◦ 

≥%;[*+`    - 

p·56*àµ)«*#$ ◦ 
≥%;[*+`    - 

∫Hª*º&D*&m*#$ ◦ 

Éq)*®u*bΩG{*    - : http://zoopatron.simplesite.com/

üò* bΩG{< 2> 

 



!a*≥Éî∏*∆·*òz◦ 

p·q[ p·õ*‡Ü p·õ*Ü@ œ∆'%

Global Global Pet Expo

1. Ä∫”&* ò»ÛÙÉ…âº: APPA( )
2. £GN&m*p*: 7,000
3. ‰0ø*#$* 1: 100 
4. booths : 6,000 
5. New Product Launches : 3,000
6. ”@æÄ…U*: Pet Products
7. w;e*¬∏Z* ò7Ω*Î^*q[e*: 
£GN[*ø[AP*[∏*∫±«*¿R*

–®öÎ*Pet Expo
8. bΩG{* : 

http://globalpetexpo.org/index.ht
ml

9. '%* |* '* '2018 : 3 21 ~ 23
10. ∏M*: Orlando, FL

2017.10~2018.02



 Ⅲ 사업 추진계획. 

YZ*-·*Ω46. 

3· 6-1) 

23[*¶Ç*&Ä - 
!#* ∫./ ∫./ cÆd)*;./*}É - Root , Channel , 

  
3·*òz*○ 

    - 23[*¶Ç*&Ä*òzàH*”@*ÊCR*T*∫.œ∆/P* V* Z*k`< 8>

V* ”@*ÊCR*T*∫.œ∆/< 8> 

”@*

ÊCR
rÉ ∫.*œ∆/ ,_

œ%

3·˙

_0*∫ˆ

!Q*_0 - -

çQ*_0 - -

CDπ2*

∫.

B®*C0 -

˛ä®*C0 -

ãåÇGç

CDπ2

- - - ¢5

- - - ¢5

Network 
WΩ

- - }Cº2*ı* d3,000 ¢3

®kZ*ÎK
- - ãåÇGç*π2*ùÄ*≤ ¢3

- - 4'C*{∂ ¢4

Online -
¡åÿ*º&É*-X

ƒ…*;Ét*îW C∫u( )
œ%*3·˙*ÖΩ ¢20



  
2H*©&*‰ñ○ 

CD*π2*%˙ƒ*!!*;És*8Z*‰ñ    - 

    - ¤®Ú*@zR{*®®pnÉàH*!!*ùÄ*≤*!!*;És*Zz*‰$

+u*pnR* V* õ*k`*    - < 9> 

V* +u*pn˙< 9> 

pE�*
CD
π2p

Z
m
†

&Ä
!û*
p∑

&Ä
p∑Ω |%˙ |*3·˙ ƒ…*

f|J[ M@/z
ºp
!ï
|( )

ı%
!ï
|( )

pn˙
ì(3 )

3,500 0.3 5 5,250 30,000 157,500,000 50,000 262,500,000 2 36 5,407,500,000

p· 6-2) 

)èÍÇ[*?@*+P*85àHe*î∏∆ˆ - FDA 
Ω4*Z%* –’ - : 

  
Ω4*Z%* î∏*∆ˆ*ƒ…*: ○ 

    - )èÍÇ[*?@*+P*80àHe*î∏∆ˆ*FDA 

ì* ≥É∆·*mõ56H*5rMN*OP*ƒ…¬     ( 2011 KOTRA )

    - ÛÙCDÉ*es!*ƒ…*·î* ®u* u*JΩ*fwZ*23*πw( 2 )

    - )&É*es!!*î∏*∆ˆ*∏√*ÖÅg*xS*òg*î∏e*—Z

    - es!!Hƒe*3UY*ñ%Y*©&*UV
  
Ω4*Z%* –’*ƒ…: ○ 

    - )&É*es∏,* !å*ƒ…*·î: Total Terminal  

    - XÈZ*}Ég*ªS*ªÖ*vƒî¨ß*X#àH* ÙYBig Data Smart Healthcare 

    - ˚ıG«* ≈)*vk˛∆õe*WCàH* ´∏ vk 5ìFeedback - DB , , 

    - ÜÜ)e*HπG« R‹G« ¥Z*¿e* XÈ, , Data 

    - ‹spJZ*éZe*–Ñ≈*!å* !*XÈÌ* WC=*eS*R‹‰ñ=*}É: Data 



!QÜá 6-3)  

!QÜá*∂∑ ◦  

≥%;[*+`    - 

WX∏,*&m*#$* ◦ 

«• ∏,d ƒú; ÉE æ»WE
æ»z˙
012( )

1 Digital Oscilloscope Keysight Ωo∏, +% 5
2 Digital Multimeter Keysight Ωo∏, +% 3

3 Function/Arbitrary Waveform 
Generator Keysight Ωo∏, +% 17

4 Programmable DC Power supply Tektronix Ωo∏, +% 15
5

 
WXò'@2*#$*◦ 

≥%;[*+`    - 

˚/m‹ 6-4) 

˚/m‹*Ω4*○ 

-.—E®ç*;.*G≤*…ï˚/”E‡*!Q-.{2* ãHüó*{2*    - TIPS

    - {>Ñ)*cÆdeg*ªS*îkç* Gue*˚/*m‹A 

_É 6-5)   

#s*sV)2*T*_ÉΩ4 ◦   

현재 재직인원
대표자 제외( ) 명0 추가 고용계획 년이내(1 ) 명5



œ[*)«*_ÉΩ4 ◦ 

No 주요 담당업무 요구되는 경력 및 학력 등 채용시기
1 ÜáS/W ëîN*Üá*:«/ ‘17. 09
2 ≥É*∫. »q Â” '"( , , ) ∫Hª*.¡y*x≥*∫Nº≈[*åªS*/ ‘17. 11
3 qr*∫. )k=G!YouTube ‘17. 10  

YZùmƒ*Eˆ#$*T*Ω4 ◦ 

제도명 도입 여부 주요내용 실적*

r' Jùƒ +%(’18.07) %v*æ.öÀ*¿*r8*ö%Z*”@rÉg*
áÃAí*!s

;rÅHÅ{!z +%(’20.01) !z Y*T*!zt)*fi‚ ÄÉö%*≠/,  

±≤*œ∆'%7. 
추진내용 추진기간 세부내용

ƒ…&Ù 3ƒ…*·î, 2017.08.15. ~ 2018.01.31. Õ˛*!å*&Ù 3ƒ…*·î, 
bΩG{*ƒú 2017.08.10. ~ 2017.09.10 º&É*bΩG{*p%
¬√·2 2017.08.01. ~ 2017.10.30 ¬√·2
t)fi‚ 2017.09.01. ~ 2017.09.30 3öt)*fi‚

f|*û,*;[○ 

    - ò´)è èê˚¨ ÍÇ*∆w*KCC ( )

    - 9∏*T*;Éfid˛*ƒú* fl/)*T*jK*¿àH*ı* '*M@*+u: 30

    - 8…*[ù* kÿ¨)r*¿* ’*[ù: 3

    - ∫0bΩG{*ƒú

f|ù%*T*îfi*û,#$○ 

”@*f|*ù% 7*8*r*É î*fi

28/s*ˆ_ ;· [ù…*¿*ı ’, 35

É”ƒú
&vM*11.3m2

°;f*14.6m2

ƒ M*45.0m2

pˆ*°; hfiòr òË*¿*es!!°;ö˝*!û*°;, 
!Nm¨ ‚ !N ŒãÆ Î!*¿*C«∏‹* ‚, , 
!Nm¨°; ¢) Õ˛ XCòr*¿, , 
ãHüóˆ« ƒ…*XC*ãóüó*ˆ«

ÙY…* ‚ !Nm¨ ¨x‹¿*£fl=* ‚, PCB, 
ÙY…*°; es!!*°;ö˝*!û

9∏*T*·A ƒ…*T*MÎ…*7Æ*


